
i 

 

BỘ CÔNG THƯƠNG 

TRƯỜNG CAO ĐẲNG THƯƠNG MẠI 

KHOA : KẾ TOÁN- TÀI CHÍNH 

 

 

 

 

 

 

BÁO CÁO THỰC TẬP TỐT NGHIỆP 

 

KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ THANH TOÁN TIỀN HÀNG TẠI CÔNG TNHH 

THƯƠNG MẠI CÔNG NGHỆ TEARU VIỆT NAM 

 

Giảng viên hướng dẫn  

Sinh viên thực hiện 

Lớp 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

: Th.S Trần Thị Bích Tâm  

: Hồ Thị Hồng Ánh  

: 17KD15.1  

 

Đà Nẵng, năm 2025 

 

CĐTM

CĐTM

CĐTM



ii 

 

LỜI CẢM ƠN 

 

Trong ba tháng thực tập tại Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam nhờ 

những kiến thức khi được các thầy cô Trường Cao Đẳng Thương Mại chỉ dạy, chia sẻ 

những kinh nghiệm, những tình huống trong thực tế vô cùng thiết thực. Cũng nhờ đó giúp 

em rất nhiều trong quá trình tiếp cận với công việc của một kế toán viên tại công ty một 

cách thuận lợi hơn. 

Bản thân em là một sinh viên nên cũng gặp khá nhiều khó khăn trong quá trình thực tập 

nhưng thay vào đó em được sự hỗ trợ rất nhiệt tình của mọi người, em luôn ghi nhớ và biết 

ơn vì điều đó. Đầu tiên, em xin gửi lời cảm ơn chân thành và sâu sắc nhất đến giảng viên 

Th.S. Trần Thị Bích Tâm người đã tận tình hướng dẫn và giúp đỡ em suốt quá trình hoàn 

thành bài báo cáo. Thứ hai, em xin gửi lời cảm ơn đến ban lãnh đạo công ty TNHH Thương 

mại Công nghệ Tearu Việt Nam, đặc biệt cảm ơn các anh, chị trong phòng kế toán đã giúp 

đỡ em tận tình trong quá trình tìm hiểu công ty và tạo điều kiện thuận lợi giúp em tiếp cận 

với công việc thực tế và cung cấp tài liệu đầy đủ để em hoàn thành bài báo cáo của mình. 

Bài báo cáo được thực hiện trong một khoản thời gian khá ngắn. Những ngày đầu đi vào 

thực tế còn gặp nhiều bỡ ngỡ và kiến thức còn nhiều hạn chế. Do vậy không thể tránh khỏi 

những thiếu sót mà bản thân em không hề mong muốn, vì thế em rất mong nhận được 

những ý kiến phản hồi để bản thân em được hoàn thiện hơn. 

Sau cùng, em xin cảm ơn và kính chúc quý thầy cô trong khoa kế toán tài chính thật dồi 

dào sức khỏe và thành công hơn trong công việc, chúc quý công ty luôn phát triển bền 

vững và trường tồn theo thời gian. 

Em xin chân thành cảm ơn! 

 

  Đà Nẵng, tháng 11 năm 2025 

  Sinh viên thực hiện 

                                                                            

 

                                                                          Hồ Thị Hồng Ánh 
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CHƯƠNG 3: BÀI HỌC KINH NGHIỆM VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ THANH 

TOÁN TIỀN HÀNG ........................................................................................................ 43 

3.1. Những điểm giống và khác nhau giữa lý thuyết và thực tiễn kế toán bán hàng và 

thanh toán tiền hàng ........................................................................................................ 43 

3.1.1. Những điểm giống nhau ....................................................................................... 43 

3.1.2. Những điểm khác nhau ........................................................................................ 43 

3.2. Bài học kinh nghiệm của bản thân khi thực hiện kế toán bán hàng và thanh 

toán tiền hàng ................................................................................................................... 43 

3.2.1. Về kiến thức: .......................................................................................................... 43 

3.2.2. Về kỹ năng ........................................................................................................... 43 

3.2.3. Thái độ ................................................................................................................. 43 

3.3. Đề xuất, kiến nghị với nhà trường khi tổ chức giảng dạy kế toán bán hàng và 

thanh toán tiền hàng ........................................................................................................ 43 

TÀI LIỆU THAM KHẢO ............................................................................................... 45 

 

CĐTM

CĐTM

CĐTM



1 

 

Chương 1: TỔNG QUAN VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ THANH 

TOÁN TIỀN HÀNG 

1.1 Cơ sở lý thuyết về bán hàng và thanh toán tiền hàng 

  1.1.1 Một số khái niệm 
    1.1.1.1 Khái niệm bán hàng 

- Bán hàng là hoạt động thực hiện sự trao đổi sản phẩm hay dịch vụ của người bán 

chuyển cho người mua để được nhận lại từ người mua tiền, vật phẩm hoăc giá trị trao 

đổi đã thỏa thuận. 

    1.1.1.2 Nội dung bán hàng 

- Thời điểm ghi chép hàng bán là thời điểm mà người bán chuyển giao quyền sở hữu về 

hàng hóa cho người mua, người mua trả tiền hoặc chấp nhận thanh toán. Thời điểm ghi 

nhận doanh thu bán hàng khi giao dịch bán hàng đồng thời thỏa mãn 5 điều kiện sau: 

+ DN đã chuyển giao phần lớn rủi ro và lợi ích gắn liền với quyền sở hữu sản phẩm hoặc 

hàng hóa cho người mua. 

+ DN không còn nắm giữ quyền quản lý hàng hóa như quyền sở hữu hàng hóa hoặc 

quyền kiểm soát hàng hóa. 

+ Doanh thu được xác định tương đối chắc chắn. 

+ DN đã thu được hoặc sẽ thu được lợi ích kinh tế từ giao dịch bán hàng. 

+ Xác định được các khoản chi phí liên quan đến giao dịch bán hàng. 

1.1.2 Nguyên tắc kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng 

  Nguyên tắc kế toán bán hàng 

- Mọi khoản nợ của công ty phải được theo dõi chi tiết từng chủ nợ theo số nợ phải trả, số 

nợ đã trả và số nợ chưa trả. 

- Nợ phải trả được kế toán ghi chi tiết theo chỉ tiêu số lượng và giá trị theo quy định và 

chi tiết cho từng chủ nợ. 

- Cuối kỳ kế toán, khi lập báo cáo tài chính cho phép lấy số dư chi tiết của các tài khoản 

này để lên hai chỉ tiêu bên tài sản và bên nguồn vốn của bảng cân đối kế toán 

1.1.3 Nhiệm vụ của kế toán 

-Theo dõi, ghi chép, phản ánh kịp thời, nhanh chóng, đầy đủ, chính xác tình hình bán 

hàng về số lượng, kết cấu, chủng loại, quy cách, chất lượng, giá cả hàng bán và thời điểm 

bán hàng.  

- Theo dõi, kiểm tra, giám sát tình hình thực hiện kế hoạch bán hàng theo từng nguồn 

hàng 

- Tính toán chính xác giá vốn, thuế GTGT của hàng bán. Ghi chép, phản ánh tổng hợp 

tình hình thu – chi tiền mặt, chuyển khoản, công nợ. 

- Cập nhật giá bán và số lượng hàng hoá thường xuyên vào phần mềm kế toán. Sau đó 

thông báo cho các bộ phận liên quan về việc điều chỉnh giá 

- Quản lý hoá đơn và chứng từ liên quan 

- Kiểm kê và cập nhật số liệu hàng hoá kho hàng 

- Theo dõi công nợ bán hàng 

- Lập các báo cáo tài chính 

- Đối chiếu và kiểm tra 
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1.2 Nội dung kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng 

  1.2.1 Tiếp nhận, Lập chứng từ kế toán 

+ Giấy báo Có 

- Chứng từ kế toán doanh nghiệp lập: 

+ Phiếu thu 

+ Hóa đơn GTGT  

+ Bảng kê bán lẻ hàng hóa dịch vụ 

+ Hóa đơn bán hàng thông thường 

+ Biên bản giảm giá hàng bán  

+ Biên bản hàng bán bị trả lại 

+ Biên bản chiết khấu thương mại 

+ Phiếu xuất kho 

  1.2.2. Xác định tài khoản kế toán sử dụng. 

- Tài khoản kế toán tổng hợp  

Tài khoản 511- Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

 Công dụng: Tài khoản này dùng để phản ánh doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

của doanh nghiệp trong một kỳ kế toán, bao gồm cả doanh thu bán hàng hoá, sản phẩm 

và cung cấp dịch vụ cho công ty mẹ, công ty con trong cùng tập đoàn 

Nội dung và kết cấu: 

 

NỢ                  TK 511- Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch 

vụ CÓ  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

TK 511 không có số dư cuối kỳ 

Các khoản thuế gián thu phải nộp 

(GTGT, TTĐB, XK, BVMT); 

Doanh thu hàng bán bị trả lại kết 

chuyển cuối kỳ; 

Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển 

cuối kỳ; 

Khoản chiết khấu thương mại kết 

chuyển cuối kỳ; 

Kết chuyển doanh thu thuần vào tài 

khoản 911 “Xác định kết quả kinh 

doanh”. 

 

Doanh thu bán sản phẩm, hàng 

hoá, bất động sản đầu tư và cung 

cấp dịch vụ của doanh nghiệp 

thực hiện trong kỳ kế toán 
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 - Tài khoản kế toán chi tiết: 

Tài khoản 5111 – Doanh thu bán hàng hoá 

Tài khoản 5112 – Doanh thu bán các thành phẩm 

Tài khoản 5113 – Doanh thu cung cấp dịch vụ 

Tài khoản 5114 – Doanh thu trợ cấp, trợ giá 

Tài khoản 5117 – Doanh thu kinh doanh bất động sản đầu tư 

Tài khoản 5118 – Doanh thu khác 

Tài khoản 131- Phải thu của khách hàng 

 Công dụng: dùng để phản ánh của khoản nợ phải thu và tình hình thanh toán 

các khoản nợ phải thu của doanh nghiệp với khách hàng về tiền bán sản phẩm, hàng hóa, 

BĐSĐT, TSCĐ, các khoản đầu tư tài chính, cung cấp dịch vụ. 

Nội dung và kết cấu: 

NỢ                         TK 131 Phải thu của khách hàng CÓ 

 

 

 

 

 

 

 

 

Tài khoản 632- Giá vốn hàng bán 

 Công dụng: dùng để phản ánh trị giá vốn của sản phẩm, hàng hóa, dịch vụ, bất động 

sản đầu tư; giá thành sản xuất của các sản phẩm xây lắp (Đối với DN xây lắp) bán trong 

kỳ. Ngoài ra, còn dùng để phản ánh các chi phí liên quan đến BĐS đầu tư như: chi phí 

khấu hao, sửa chữa, cho thuê BĐS đầu tư, chi phí bán, thanh lý BĐS đầu tư,… 

Nội dung và kết cấu: 

Số tiền thừa trả lại cho khách hàng. 

Số tiền phải thu của khách hàng phát 

sinh trong kỳ khi bán sản phẩm, 

hàng hóa, BĐS đầu tư, TSCĐ, dịch 

vụ, các khoản đầu tư tài chính. 

Đánh giá lại các khoản phải thu bằng 

ngoại tệ (trường hợp tỷ giá ngoại tệ 

tăng so với Đồng Việt Nam) 

 

 

Số tiền khách hàng đã trả nợ. 

Số tiền đã nhận ứng trước, trả 

trước của khách hàng. 

 Khoản giảm giá hàng bán cho 

khách hàng sau khi đã giao 

hàng và khách hàng có khiếu 

nại.  

Doanh thu của số hàng đã bán 

bị người mua trả lại (có thuế 

GTGT hoặc không có thuế 

GTGT). 

 

 

 

 

Số dư bên Nợ: 

Số tiền còn phải thu của khách 

hàng  
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Giá thực tế của hàng hóa nhập kho trong 

kỳ  

Trị giá hàng hóa bị người mua trả lại 

nhập kho  

Trị giá hàng hóa phát hiện thừa  

Trị giá mua vào của hàng hóa theo hóa 

đơn mua hàng (bao gồm các loại thuế 

không được hoàn lại) 

 

Giá thực tế cua hàng hóa xuất 

kho trong kỳ  

Các khoản chiêt khấu thương 

mại, giảm giá hàng mua, hàng 

mua bị trả lại  

Trị giá hàng kiểm kê phát hiện 

thiếu 

 
SD: Trị giá mua vào của hàng tồn kho  

Chi phí thu mua của hàng  hóa tồn 

kho  

 

 

 

 

   NỢ TK 632 Giá vốn hàng bán CÓ 

 

Tài khoản 156- Hàng hoá 

 Công dụng:  dùng để phản ánh tình hình tăng giảm số hiện có và tình hình biến động 

trị giá hàng hóa tồn kho của doanh nghiệp. 

Nội dung và kết cấu : 

                                  

 

       Nợ     TK 156- Hàng hoá              Có 

 

 

 

 

 

 

 

Trị giá bán của sản phẩm, hàng hóa, 

dịch vụ đã bán trong kì  

Các khoản hao hụt của hàng tồn kho 

sau khi trừ phần bồi thường do trách 

nhiệm của cá nhân gây ra  

Số trích lập dự phòng giảm giá hàng 

tồn kho ( Chênh lệch giữa số dự 

phòng giảm gía hàng tồn kho năm 

nay lớn hơn số dự phòng năm trước 

chưa sử dụng hết ) 

Số khấu hao bất động sản đầu tư 

trích lập trong kỳ  

Số phát sinh từ nghiệp vụ cho thuê  

 

 

Kết chuyển giá vốn của sản phẩm hàng 

dịch vụ đã bán trong kỳ sang TK 911 “ 

Xác định kết quả kinh doanh “ 

Kết chuyển toàn bộ chi phí kinh doanh 

bất động sản đầu tư phát sinh trong kỳ 

để xác định kết quả kinh doanh  

Khoản hoàn nhập dự phòng giảm giá 

hàng tồn kho cuối năm tài chính ( 

Chênh lệch giữa số dự phòng lập năm 

nay nhỏ hơn đã lập năm trước ) 

Trị giá hàng bán bị trả lại nhập kho  

CĐTM
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Doanh thu bán hàng và 

cung cấp dịch vụ chịu 

thuế XK,TTDB,BVMT  

112,131 

333 

 
Thuế 

XK,TTDB,BVMT 

phải nộp  

911 

 
Kết chuyển 

doanh thu 

thuần  

521 

 

Số tiền trả cho người bán về 

hàng hóa bị trả lại, bị giảm giá, 

chiết khấu thương mại  

333  

Thuế XK,TTDB,BVMT 

của hàng bán bị trả lại, bị 

giảm giá  

Kết chuyển doanh thu hàng bán bị trả lại, bị giảm giá, chiết khấu TM  

Tài khoản kế toán chi tiết : 

TK 1561 – giá mua hàng hóa  

TK 1562 – chi phí thu mua hàng hóa  

TK 1567 – Hàng hóa bất động sản 

1.2.3 Trình tự kế toán( sơ đồ hạch toán) 

  1.2.3.1 Sơ đồ hạch toán tài khoản doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ: 

 

 

      511 

 

 

    

 

 

          

  

 

  

                    

              

 

 

 

Sơ đồ 1.1. Sơ đồ kế toán doanh thu bán và cung cấp dịch vụ 
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TK 521 Các khoản giảm trừ doanh thu  

 111,112,131 

 
Khi phát sinh các CKTM, GGHB, 

hàng bán bị trả lại  

 

Giảm các  

Khoản thuế 

phải nộp  

333 

 

Kết chuyển CKTM,GGHB, 

hàng bán trả lại  

 

511 

 

1.2.3.2 Sơ đồ hạch toán tài khoản các khoản giảm trừ doanh thu 

Sơ đồ 1.2  kế toán các khoản giảm trừ doanh thu  

CĐTM
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(1) 

(2) 

(3) 

(4) 

  1.2.3.3. Sơ đồ hạch toán tài khoản giá vốn hàng bán 

 

                                                        632- Giá vốn hàng bán 

156                                                                              911 

 Trị giá hàng hóa xuất                       Kết chuyển giá vốn hàng bán 

               bán trong kỳ                                     tiêu thụ trong kỳ 

      157 

            Trị giá hàng            Hàng gửi bán 156 

          xuất bán trong kỳ      xác định tiêu thụ Hàng bán bị trả lại  

     nhập kho 

 

 

Sơ đồ 1.3: Sơ đồ kế toán giá vốn hàng bán. 
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Thu nhập do 

thanh lý nhượng 

bán TSCD chưa 

thu tiền 

Tổng số tiền KH 

phải thanh toán 

Thuế GTGT                  

phải nộp 

Doanh thu chưa 

thu tiền 

Tổng tiền phải 

thanh toán 

Chiết khấu thanh toán  

521 

  

Thuế GTGT  

3331 

 

 111, 112  

 

Chiết khấu thương mại, giảm 

giá hàng bán, hàng bán bị trả 

lại 

331  

Sơ đồ 1.4 : Sơ đồ kế toán phải thu của 

khách hàng  

 

Khách hàng trả tiền hoặc 

ứng trước tiền hàng  

Bù trừ công nợ với người bán  

( Cùng một đối tượng khách 

hàng)  

(1) 

 

(2) 

(3) 

(4) 

(5) 

(6) 

(7) 

(8) 

635 

 

  1.2.3.4. Sơ đồ hạch toán tài khoản phải thu của khách hàng 

 

                                        131- Phải thu của khách hàng 

511,515  

                    

            

   333 

  

  

    711        
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1.2.4 Lập sổ kế toán 

  1.2.4.1 Sổ kế toán chi tiết 

 - Sổ chi tiết bán hàng  

 - Sổ chi tiết phải thu của khách hàng  

 - Sổ chi tiết doanh thu bán hàng 

  1.2.4.2 Sổ kế toán tổng hợp 

Hình thức Nhật ký chung – sổ cái TK 511,131,632,156 

+ Sổ Nhật ký chung – sổ cái TK 511,131,632,156 

Hình thức Chứng từ ghi sổ  

+ Sổ đăng ký chứng từ ghi sổ 

+ Sổ cái TK 131,156,333,511,632, 

Hình thức Nhật ký chung  

+ Sổ nhật ký chung  

+ Sổ cái TK 131,156,333,511,632 

Hình thức Nhật ký- chứng từ 

+ Nhật ký chứng từ số 1,2,8,10,11 

+ Bảng kế số 1,2,8,10,11 

+ Sổ cái TK 131,156,333,511,632, 

Hình thưc kế toán trên máy vi tính  
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CĐTM

CĐTM



10 

 

CHƯƠNG 2: TÌNH HÌNH THỰC TẾ BÁN HÀNG VÀ THANH TOÁN 

TIỀN HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI CÔNG NGHỆ TEARU 

VIỆT NAM 

2.1. Tổng quan về Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam 

  2.1.1 Thông tin chung 

   - Công ty được thành lập từ ngày 9/8/2018 với tên gọi CÔNG TY TNHH THƯƠNG 

MẠI TEARU VIỆT NAM  theo giấy phép đăng ký kinh doanh số 0401917509 do do sở 

KH & ĐT TP Đà Nẵng phòng DDKKD cấp 

   - Tên công ty: Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam 

   -Tên tiếng anh: TEARU VIET NAM TECHNOLOGY TRADING COMPANY 

LIMITED 

   - Tên viết tắc: TEARU 

   - Địa chỉ: 48 Ninh Tốn, Hòa Khánh Bắc, Liên Chiểu, TP.Đà Nẵng 

   - Mã số thuế: 0401917509 

   - Điện thoại: 0905007066 

   - Email: tearu.mietrung@gmail.com 

   - Giám đốc: Nguyễn Đình Tâm 

   - Quy mô hoạt động: Vừa và nhỏ 

  - TEARU là xuất hiện từ khá sớm, khi lĩnh vực rửa và chăm sóc xe tại Việt Nam còn 

đang trên đà trở thành một ngành nghề thực sự tiềm năng. Với việc cung ứng đa dạng các 

thiết bị rửa xe máy chuyên nghiệp cho người dùng, kể từ thời điểm đó, khách hàng trong 

nước đã có nhiều hơn những lựa chọn chất lượng. 

Đáp ứng những kỳ vọng của khách hàng trên cả nước, đội ngũ nhân viên công ty TEARU 

đã không ngừng nghiên cứu, tìm tòi, học hỏi công nghệ với quyết tâm đưa ra được những 

sản phẩm thượng tầng nhằm phục vụ nhu cầu kinh doanh. 

2.1.1.2 Chức năng và nhiệm vụ của công ty  

  2.1.1.2.1 Chức năng   

     - Cung cấp và phân phối các thiết bị, dụng cụ, hóa chất chuyên dụng cho việc rửa và 

chăm sóc xe ô tô, xe máy 

     - Cung cấp thiết bị, dụng cụ và hóa chất  

     - Cho thuê máy móc, thiết bị và các đồ hữu dụng khác  

     - Bán phụ tùng, máy móc, thiết bị vệ sinh ô tô, mô tô  

  2.1.1.2.2 Nhiệm vụ 

- Phát triển nội lực công nghệ trong nước, giảm phụ thuộc nhập khẩu 

- Đảm bảo uy tín, nguồn gốc sản phẩm và dịch vụ sau bán hàng 

- Quản lý khai thác và sử dụng hiệu quả nguồn vốn, đảm bảo đầu tư mở rộng sản xuất. 

- Thực hiện nghĩa vụ với Ngân sách Nhà nước, tuân thủ chính sách quản lý kinh doanh 

của Nhà nước. 

- Thực hiện đầy đủ với người lao động 

CĐTM
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2.1.2 Cơ cấu tổ chức bộ máy quản lý, bộ máy kế toán và hình thức kế toán 

  2.1.2.1 Tổ chức bộ máy quản lý  

- Là một doanh nghệp hạch toán độc lập, bộ máy quản lý của công ty  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ghi chú: 

 : Quan hệ chỉ đạo 

 : Quan hệ phối hợp  

* Nhiệm vụ của từng bộ phận 

- Giám đốc: Là người điều hành và chịu trách nhiệm chung về hoạt động kinh doanh của 

công ty, có trách nhiệm cao nhất và ra quyết định cuối cùng cho các hoạt động. Giám đốc 

của công ty là người chịu trách nhiệm trước nhà nước và pháp luật về việc quản lý công 

ty.  

- Phòng kế toán: Có chức năng quản lý toàn bộ quá trình hoạt động kinh doanh của công 

ty. Xác định kết quả tài chính và thực hiện các nhiệm vụ thu chi, quản lý các khoản tiền 

quyết toán và định kỳ lập báo cáo kế toán, kiểm tra thực hiện các chế độ kế hoạch, hạch 

toán phân tích hoạt động kinh doanh. Phòng kế toán tài vụ làm tham mưu về nhiệm vụ tài 

chính cho giám đốc và đề xuất lên giám đốc đưa ra phương án sử dụng vốn sao cho có 

hiệu quả. 

 + Nắm vững chế độ tài chính kế toán, các thông tư, văn bản của nhà nước và Bộ tài 

chính để tổ chức hạch toán thống kê, kế toán trong công ty. 

- Bộ phận mua hàng: có chức năng tìm kiếm, lựa chọn và đàm phán với nhà cung cấp 

nhằm đảm bảo cung ứng đầy đủ, kịp thời các nguyên vật liệu, hàng hóa, dịch vụ phục vụ 

hoạt động sản xuất – kinh doanh của công ty, đồng thời kiểm soát chất lượng và chi phí 

mua hàng để tối ưu hiệu quả hoạt động. 

- Bộ phận bán hàng: có chức năng tổ chức và thực hiện các hoạt động tiêu thụ hàng hóa, 

dịch vụ của công ty, bao gồm tìm kiếm khách hàng, ký kết hợp đồng, chăm sóc sau bán, 

Phòng kế toán Bộ phận 

mua hàng 

Bộ phận 

bán hàng 

Bộ phận quản lý 

doanh nghiệp  

Giám đốc 

CĐTM
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theo dõi công nợ và đề xuất các chính sách bán hàng phù hợp nhằm đạt được doanh thu 

và lợi nhuận mục tiêu. 

- Bộ phận quản lý kho: có chức năng tổ chức, quản lý toàn bộ quá trình nhập – xuất – 

tồn hàng hóa, đảm bảo hàng hóa được bảo quản an toàn, sắp xếp khoa học, ghi chép đầy 

đủ, chính xác và cung cấp kịp thời số liệu tồn kho phục vụ công tác quản lý, kế toán và 

kinh doanh của công ty. 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

       *Ghi chú: 

 : Quan hệ chỉ đạo  

 : Quan hệ phối hợp 

        

* Nhiệm vụ của từng bộ phận kế toán liên quan 

- Kế toán trưởng: Người hỗ trợ đắc lực cho giám đốc, giúp giám đốc tham gia ký kết các 

hợp đồng kinh tế, chịu trách nhiệm trước giám đốc và cơ quan tài chính cấp trên về hoạt 

động kế toán tài chính của công ty. Có nhiệm vụ lấy số liệu tổng hợp từ các kế toán để 

lập báo cáo thuế, lập báo cáo tài chính 

- Kế toán tổng hợp: Giúp kế toán trưởng kiểm tra, kiểm soát hoạt động của bộ phận kế 

toán. Kiểm tra việc định khoản hạch toán của từng kế toán viên, theo dõi tăng giảm khấu 

hao tài sản cố định, phân bổ và tính lương cho cán bộ công nhân viên. Lập báo cáo tài 

chính, báo cáo nội bộ, báo cáo doanh thu, hàng tồn kho định kỳ cho Ban lãnh đạo và các 

bộ phận chức năng khác khi có yêu cầu. 

Kế toán tổng hợp 

Kế toán hàng hóa Kế toán thanh toán kiêm 

thanh toán tiền 

Sơ đồ tổ chức bộ máy kế toán của công ty  

Kế toán trưởng  

CĐTM
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Sơ đồ quy trình ghi sổ theo hình thức kế toán 

trên máy vi tính 

 

- Kế toán hàng hóa: có nhiệm vụ theo dõi, phản ánh và kiểm soát tình hình nhập – xuất 

– tồn kho hàng hóa của công ty; ghi chép đầy đủ các chứng từ liên quan đến mua, bán, 

chuyển kho; đối chiếu số liệu với thủ kho; kiểm tra giá vốn, tính toán giá nhập – xuất và 

lập các báo cáo tồn kho, nhằm đảm bảo số liệu chính xác phục vụ cho việc quản lý và lập 

báo cáo tài chính.  

- Kế toán thanh toán kiêm kế toán tiền: có nhiệm vụ theo dõi, quản lý và hạch toán các 

khoản thu – chi tiền mặt, tiền gửi ngân hàng; kiểm tra, đối chiếu công nợ phải thu – phải 

trả; lập chứng từ thu, chi và sổ quỹ tiền mặt; đảm bảo việc thanh toán đúng quy định, kịp 

thời và chính xác; đồng thời phối hợp với các bộ phận liên quan để đảm bảo dòng tiền 

của công ty được quản lý chặt chẽ, minh bạch. 

2.1.2.3 Hình thức kế toán tại đơn vị 

  a) Sơ đồ hình thức kế toán 

 - Công ty áp dụng hình thức kế toán trên máy vi tính: phần mềm kế toán Misa, khi 

in sổ kế toán theo hình thức Nhật ký chung. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

*Ghi chú: 

 : Nhập số liệu hằng ngày 

 : In sổ, báo cáo cuối tháng, cuối năm  

 : Đối chiếu, kiểm tra  

 

 

   

 

Chứng từ kế toán 

 

PHẦN MỀM 

KẾ TOÁN 

(MISA) 

 

SỔ KẾ TOÁN 

Sổ chi tiết: TK 

131,511 

Sổ tổng hợp: 

+Sổ nhật ký chung  

+Sổ cái TK 

632,131,511  

Bảng tổng hợp chứng 

từ kế toán cùng loại 
MÁY VI TÍNH 

-Báo cáo tài chính  

-Báo cáo kế toán quản trị  

CĐTM
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b) Trình tự ghi sổ 

- Hàng ngày: kế toán căn cứ vào chứng từ kế toán hoặc Bảng tổng hợp chứng từ kế toán 

cùng loại đã được kiểm tra, được dùng làm căn cứ ghi sổ, xác định tài khoản ghi Nợ, tài 

khoản ghi Có để nhập dữ liệu vào máy vi tính theo các bảng, biểu được thiết kế sẵn trên 

phần mềm kế toán. Theo quy trình của phần mềm kế toán, các thông tin được tự động 

nhập vào sổ kế toán tổng hợp (Sổ Cái, Nhật ký chung…) và các sổ, thẻ kế toán chi tiết 

liên quan. 

- Cuối tháng: kế toán thực hiện các thao tác khoá sổ (cộng sổ) và lập báo cáo tài chính. 

Việc đối chiếu giữa số liệu tổng hợp với số liệu chi tiết được thực hiện tự động và luôn 

đảm bảo chính xác, trung thực theo thông tin đã được nhập trong kỳ. Người làm kế toán 

có thể kiểm tra, đối chiếu số liệu giữa sổ kế toán với báo cáo tài chính sau khi đã in ra 

giấy.  

Cuối tháng, cuối năm sổ kế toán tổng hợp và sổ kế toán chi tiết được in ra giấy, đóng 

thành quyển và thực hiện các thủ tục pháp lý theo quy định.   

2.1.3 Lĩnh vực hoạt động (sản xuất, kinh doanh) 

Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam chuyên bán và sửa chữa máy 

móc thiết bị: 

+Bán phụ tùng và các bộ phận phụ trợ của ô tô và xe có động cơ khác 

+ Bán máy móc, thiết bị vệ sinh ô tô, mô tô 

+ Cho thuê máy móc, thiết bị và đồ hữu dụng khác      

 

2.1.4 Kết quả hoạt động sản xuất, kinh doanh (Báo cáo kết quả kinh doanh năm gần 

nhất) 

                          PHỤ LỤC  

BÁO CÁO KẾT QUẢ HOẠT ĐỘNG KINH DOANH  

Năm 2024 

Tên người nộp thuế: Nguyễn Đình Tâm 

Mã số thuế: 0401543525 

     

 

Chỉ tiêu Mã số  Thuyết 

minh  

2024 

1 Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ  01 VI.1 6,342,221,195 

2 Các khoản giảm trừ doanh thu  02 VI.2 501,117,680 

3 Doanh thu thuần về bán hàng và cung cấp dịch 

vụ (10=01-02) 

10  5,841,103,515 

4 Giá vốn hàng bán 11 VI.3 4,122,565,142 

Mẫu số B02-DN 

(Ban hành theo Thông Tư số 

133/2016/TT-BTC ngày 

26/8/2016 của Bộ Tài chính) 

CĐTM

CĐTM

CĐTM
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Hình 2.4 : Báo cáo kết quả họat động kinh doanh năm 2024 của 

Công ty TNHH Thương mại Công Nghệ Tearu Việt Nam  

 

5 Lợi nhuận gộp về bán hàng và cung cấp dịch 

vụ (20=10-11) 

20  1,718,538,373 

6 Doanh thu hoạt động tài chính  21 VI.4 0 

7 Chi phí tài chính 22 VI.5 0 

Trong đó: Chi phí lãi vay  23  0 

8 Chi phí quản lý kinh doanh  24 VI.6 1,799,701,407 

9 Lợi nhuận thuần từ hoạt động kinh doanh 

(30=20+21-22-24) 

30  (-81,163,034) 

10 Thu nhập khác 31 VI.7 170,875,355 

11 Chi phí khác  32 VI.8 30,991,886 

12 Lợi nhận khác(40=31-32) 40  139,883,469 

13 Tổng lợi nhuận kế toán trước 

thuế(50=30+40) 

50  58,720,435 

14 Chi phí thuế TNDN 51 VI.9 0 

15. Lợi nhuận sau thuế TNDN(60=50-51) 60  58,720,435 

 

 

 

2.2 . Thực trạng kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng hàng tại công ty TNHH 

Thương mại Công nghẹ Tearu Việt Nam 

 2.2.1. Quy trình kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng 

Quy trình ghi sổ: 

- Công ty áp dụng hình thức kế toán trên máy vi tính: phần mềm Misa, khi in sổ kế toán 

theo hình thức Nhật ký chung. 

CĐTM

CĐTM

CĐTM



16 

 

 

Sơ đồ 2.5 Quy trình hạch toán bán hàng và thanh toán tiền hàng của 

công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam 

Ghi chú: 

           : Nhập số liệu hằng ngày 

           : In sổ, báo cáo cuối tháng, cuối năm 

           : Đối chiếu, kiểm tra 

  2.2.2. Thực trạng kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng tại công ty TNHH 

Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam 

Nghiệp vụ 1: Bán hàng thanh toán bằng tiền mặt 

Ngày 28 tháng 11 công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam xuất bán cho 

CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI VÀ DỊCH VỤ Ô TÔ TÍN THÀNH HƯNG  

Khách hàng đã thanh toán ngay bằng tiền mặt cho nhân viên giao hàng, kế toán đã lập 

phiếu thu số PT01854 

 

 

 

 

MÁY VI TÍNH 

PHẦN MỀM KẾ    

 

SỔ TỔNG HỢP  

Sổ NKC  

Sổ Cái TK 511,131,632 

 

Bảng tổng hợp 

chứng từ kế toán 

cùng loại 

 SỔ CHI TIẾT  

Sổ chi tiết 

TK131,511,632,156 

Phiếu thu, Giấy báo 

có , Hoá đơn GTGT , 

Phiếu xuất kho 

CĐTM

CĐTM
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                  Hình 2.6 Hoá đơn GTGT số 152 

 

 

 

 

 

 

 

 

CĐTM
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Hình 2.7 Phiếu xuất kho BH6059/02 

  

CĐTM

CĐTM
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                                      Hình 2.8 Phiếu thu số PT01854 

Nghiệp vụ 2: Bán hàng và thanh toán bằng tiền gửi ngân hàng 

Ngày 22 tháng 11 Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Taeru Việt Nam xuất kho bán 

cho công ty TNHH VẬN TẢI ĐƯƠNG BỘ THILOGI  

Khách hàng đã thanh toán ngay bằng tiền gửi ngân hàng cho nhân viên giao hàng, kế toán 

đã lập giấy báo có 3788 

 

 

  

CĐTM
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            Hình 2.9 Hoá đơn GTGT số 151 
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Hình 3.1 Phiếu xuất kho số BH6049/02 

CĐTM

CĐTM

CĐTM
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                                               Hình 3.2 GBC số 3788 

  

CĐTM
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Nghiệp vụ 3: Bán hàng và chưa thanh toán tiền hàng 

Ngày 21 tháng 11 Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam xuất kho bán 

cho Công ty cổ phần oto sông Hàn  

Khách hàng chưa thanh toán 

 

Hình 3.3 Hoá đơn GTGT số 150 

  

CĐTM
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Hình 3.4 Phiếu xuất kho 

số BH 6859/02 

 

 

 

  

CĐTM
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Nghiệp vụ 4: Ngày 28/11/2024 Công Ty Cổ phần oto sông Hàn thanh toán tiền hàng 

thanh toán ngày 21/11/2024 cho công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam 

với hình thức chuyển khoản. 

Công ty nhận giấy báo có của ngân hàng 

 

                                                      Hình 3.5 GBC số 3789 

2.2.3. Lập sổ kế toán 

  2.2.3.1. Lập sổ chi tiết 

- Hằng ngày, căn cứ vào chứng từ kế toán đã kiểm tra được dùng làm căn cứ ghi sổ, tiến 

hành nhập liệu vào phần mềm MISA, phần mềm tự động cập nhật vào sổ nhật kí chung; 

sổ chi tiết hàng hóa; sổ chi tiết phải thu theo từng đối tượng; bảng tổng hợp TK 131, TK 

156, TK 511, TK 632; sổ cái TK 131, TK 156, TK 511, TK 632. 

 
 

 

CĐTM
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                                                 Hình 3.6  Sổ chi tiết phải thu khách hàng 

- Từ hóa đơn GTGT số 152, số liệu sẽ được phần mềm kết chuyển sang sổ kế toán chi tiết 

phải thu khách hàng 

 

 

 

 

CĐTM
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                                             Hình 3.7 Sổ chi tiết phải thu khách hàng 

- Từ hóa đơn GTGT số 151, số liệu sẽ được phần mềm kết chuyển sang sổ kế toán chi tiết 

phải thu khách hàng 
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                                                   Hình 3.8 Sổ chi tiết phải thu khách hàng 

- Từ chứng từ phiếu xuất kho, số liệu được phần mềm kết chuyển sang sổ chi tiết vật liệu, 

dụng cụ (sản phẩm, hàng hóa). 

+ Xuất kho bán hàng theo hóa đơn GTGT 152 

 

 

 

 

 

 

CĐTM
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Đơn vị: Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt 

Nam   

48 Ninh Tốn, Phường Hoà Khánh Bắc, 

Quận Liên Chiểu, Thành phố Đà Nẵng 

 

 

 

 

 

 

 

 

Chứng từ Diễn giải 
TK 

ĐƯ 
Đơn giá Nhập Xuất Tồn 

Ghi 

chú 
Số hiệu Ngày tháng    

Số 

lượng 

Thành 

tiền 

Số 

lượng 

Thành 

tiền 

Số 

lượng 
Thành tiền 

A B C D 1 2 3=1*2 4 5=1*4 6 7=1*6 8 

Tên hàng: Nước làm sạch da, nỉ Cleaning agent, can 20 lít, hãng 

LLC TH Grass (1L) 

    
Số dư 

đầu kỳ 
  110.000         240 52.133.666   

BH6059/02 28/11/2024 

Xuất kho  

bán cho 

cty 

TNHH 

Thương 

mại dịch 

vụ oto 

Tín 

Thành 

Hưng 

632 110.0000     10 1.100.000 230 51.033666   

Tên hàng: Nước làm sạch da, nỉ Cleaning agent  LLC TH Grass 1L 

    

Số dư 

đầu kỳ   102.0000         200 3.847.200   

BH6059/02 28/11/2024 

Xuất kho  

bán cho 

cty 

TNHH 

Thương 

mại dịch 

vụ oto 

Tín 

Thành 

Hưng 632 102.0000   10 1.020.000 190 2.827200   

Tên hàng:Dung dịch dưỡng mới nhựa Polishing agent TH Grass 

(500ml/chai) 

    
Số dư 

đầu kỳ   280.000         120 19.974.600   

Mẫu sổ S06-DNN  

(Ban hành theo thông tư số 

133/2016/TTBTC  

Ngày 28/06/2016 của Bộ Tài 

Chính) 

 

CĐTM
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Chứng từ Diễn giải 
TK 

ĐƯ 
Đơn giá Nhập Xuất Tồn 

Ghi 

chú 
Số hiệu Ngày tháng    

Số 

lượng 

Thành 

tiền 

Số 

lượng 

Thành 

tiền 

Số 

lượng 
Thành tiền 

A B C D 1 2 3=1*2 4 5=1*4 6 7=1*6 8 

BH6059/02 28/11/2024 

Xuất kho  

bán cho 

cty 

TNHH 

Thương 

mại dịch 

vụ oto 

Tín 

Thành 

Hưng 632 280.000     3 810.000 117 19.164.600   

Tên hàng:Nước rửa xe Detergent hãng LLC TH Grass (1 lít) 

    

Số dư 

đầu kỳ   85         500 67.621.50   

BH6059/02 28/11/2024 

Xuất kho  

bán cho 

cty 

TNHH 

Thương 

mại dịch 

vụ oto 

Tín 

Thành 

Hưng 632 85     1 85.000 499 6677150   

 

Người ghi sổ Kế toán trưởng Giám đốc 

(Ký, họ tên) (Ký, họ tên) (Ký, họ tên, đóng dấu) 

 

                              Hình 3.9 Sổ chi tiết hàng hoá theo hóa đơn GTGT 152 

- Từ chứng từ phiếu xuất kho, số liệu được phần mềm kết chuyển sang sổ chi tiết vật liệu, 

dụng cụ (sản phẩm, hàng hóa), xuất kho bán hàng theo hóa đơn GTGT 152 

  

CĐTM
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Người ghi sổ Kế toán trưởng Giám đốc 

(Ký, họ tên) (Ký, họ tên) (Ký, họ tên, đóng dấu) 

                        Hình 4.1 Sổ chi tiết hàng hoá theo hóa đơn GTGT 151 

 

- Từ chứng từ phiếu xuất kho, số liệu được phần mềm kết chuyển sang sổ chi tiết vật liệu, 

dụng cụ (sản phẩm, hàng hóa). 

+ Xuất kho bán hàng theo hóa đơn GTGT 150 

 

  

CĐTM
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Ngày…tháng…năm… 

Người ghi sổ Kế toán trưởng Giám đốc 

(Ký, họ tên) (Ký, họ tên) (Ký, họ tên, đóng dấu) 

 

Hình 4.2 Sổ chi tiết hàng hoá theo hóa đơn GTGT 150 
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Ngày…tháng…năm… 

Người ghi sổ Kế toán trưởng Giám đốc 

(Ký, họ tên) (Ký, họ tên) (Ký, họ tên, đóng dấu) 

                                 Hình 4.3 Sổ chi tiết phải thu khách hàng 

+Sổ tổng hợp chi tiết TK 156 
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Hình 4.4 Sổ tổng hợp chi tiết hàng hoá 

Căn cứ vào các chứng từ gốc, kế toán tiến hành nhập liệu các nghiệp vụ kinh tế phát sinh 

vào máy tính, kế toán kết xuất các sổ theo hình thức kế toán sử dụng Nhật ký chung 
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Mẫu sổ S03a-DNN  

( Ban hành theo thông tư số 

133/2016/TT-BTC 

Ngày 26/08/2016 của Bộ Tài Chính ) 
 

Công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu 

Việt Nam 

48 Ninh Tốn, Phường Hoà Khánh Bắc, Quận Liên 

Chiểu, Thành phố Đà Nẵng  

 

 

 

     

SỔ NHẬT KÝ CHUNG 

Tháng 11/2024 

Ngày, 

tháng ghi 

sổ 

Chứng từ 

Diễn giải 
TK 

ĐƯ 

Số phát sinh 

Số hiệu Ngày, tháng Nợ  Có 

A B C D H 1 2 

   
Số trang trước 

chuyển sang 
 

  

590,783,500 590,783,500 

21/11/202

4 

BH6859/0

2 
21/11/2024 

Xuất bán 

 cho công ty cổ phần 

oto sông Hàn 

632 960.000  

    156  960.000 

21/11/202

4 
 21/11/2024 

Bán hàng 

 cho công ty cổ phần 

oto sông Hàn 

131 1.036.800  

    511  960.000 

 150   3331  76.800 

21/11/202

4 
GBC 3789 21/11/2024 

Công ty  

cổ phần oto sông 

Hàn trả nợ 

112 1.036.800  

22/11/202

4 

BH6049/0

2 
22/11/2024 

Xuất bán  

cho công ty TNHH 

Vận tải đường bộ 

THILOGI 

632 4.500.000  

    156  4.500.000 

22/11/202

4 
 22/11/2024 

Bán hàng 

cho công ty TNHH 

Vận tải đường bộ 

THILOGI 

112 4.860.000  

CĐTM
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Ngày ... tháng ...năm 

Người đại diện theo pháp luật  

( ký, họ tên, đóng dấu )  

Ngày, 

tháng ghi 

sổ 

Chứng từ 

Diễn giải 
TK 

ĐƯ 

Số phát sinh 

Số hiệu Ngày, tháng Nợ  Có 

A B C D H 1 2 

    511  4.500.000 

 151   3331  360.000 

22/11/202

4 
PNK 124 22/11/2024 

Mua hàng của công 

ty TNHH Sao Mai 

về nhập kho 

156 54.000.000  

    1331  4.000.000 

    331  50.000.000 

28/11/202

4 

BH6059/0

2 
28/11/2024 

Xuất bán cho công 

ty TNHH Thương 

mại và dịch vụ oto 

Tín Thành Hưng 

632 3.015.000  

28/11/202

4 
 28/11/2024 

Bán hàng cho công 

ty TNHH Thương 

mại và dịch vụ oto 

Tín Thành Hưng 

156  3.015.000 

    111 3.316.500  

    511  3.015.000 

 152   3331  301.500 

29/11/202

4 
PT01840 29/11/2024 Chị Anh trả nợ 111 2,800,000  

    131  2,800,000 

       

      
Cộng chuyển sang 

trang sau 
  

 

333,423,81

3  

 

 

333,423,81

3  

 

 

 

Người lập biểu              Kế toán trưởng                                                                                             

( ký, họ tên)                    ( ký, họ tên) 
 

 

CĐTM
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Hình 4.5 Sổ nhật ký chung 

-  Cuối tháng, dựa vào nhật ký chung đã lập, kê toán vào Sổ cái tài khoản 632, 

156,131,511. 
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Hình 4.7 Sổ cái tài khoản hàng hoá 
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Hình 4.8 Sổ cái tài khoản phải thu của khách hàng 
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2.3. Nhận xét  

  2.3.1. Về chấp hành chế độ chính sách kế toán 

- Về chứng từ sử dụng: Chứng từ kế toán phản ánh đúng, đủ thông tin mà kế toán cần để 

hạch toán vào phần mềm.  

- Về sổ sách kế toán: Công ty sử dụng số sách kế toán tương đối phù hợp theo đúng chế 

độ kế toán, quy trình sử dụng hệ thống chứng từ, sổ sách kế toán tuân thủ đúng theo quy 

định của pháp luật. 

- Về lưu trữ sổ sách, chứng từ: Việc lưu trữ chứng từ, sổ sách được thực hiện trên cả hai 

phương thức: lưu trữ bản cứng và lưu trữ file mềm trên phần mềm kế toán MISA 2020 

Điều này giúp cho công ty lưu trữ chừng từ, sổ sách lâu hơn, hình thức đẹp hơn, và tránh 

được những rủi ro về việc mất, hỏng chứng từ. 

Hình 4.9 Sổ cái tài khoản 511- Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ           
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  2.3.2. Về phân công nhiệm vụ kế toán 

- Phân công nhiệm vụ của kế toán hợp lý, đầy đủ và logic 

- Nhân viên kế toán hầu hết là những nhân viên có trình độ chuyên môn và có kinh 

nghiệm nhiều năm trong nghề, thành thạo và am hiểu công việc. 

  2.3.3. Về ứng dụng công nghệ thông tin trong công tác kế toán 

- Ứng dụng công nghệ thông tin trong công tác kế toán: sử dụng phần mềm kế toán Misa, 

công cụ hỗ trợ excel. 

- Các ứng dụng công nghệ có độ bảo mật và độ chính xác cao giúp doanh nghiệp an tâm 

khi sử dụng các phần mềm. 
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CHƯƠNG 3: BÀI HỌC KINH NGHIỆM VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG 

VÀ THANH TOÁN TIỀN HÀNG 

3.1. Những điểm giống và khác nhau giữa lý thuyết và thực tiễn kế toán bán hàng và 

thanh toán tiền hàng 

  3.1.1. Những điểm giống nhau 

- Qua lý thuyết đã học cho đến quá trình thực tập tại công ty TNHH Thương mại Công 

nghệ Tearu Việt Nam cả 2 đều giúp em hiểu sâu về các kiến thức và kỹ năng trong ngành 

kế toán như xử lý sổ sách, báo cáo tài chính và các quy định về thuế 

-  Khá giống nhau về phương pháp hạch toán nghiệp vụ bán hàng và thanh toán tiền hàng 

theo quy trình từ việc tiếp nhận, lập chứng từ kế toán, lên sổ, tiến hành kiểm tra đối chiếu 

sổ sách. Nhằm phản ánh kịp thời, đầy đủ, chính xác quá trình bán hàng. 

  3.1.2. Những điểm khác nhau  

- Nhìn chung, em nhận thấy giữa lý thuyết và thực tế không có nhiều điểm khác biệt. Lý 

thuyết là tiền đề cơ sở để áp dụng thực tiễn. Dựa vào lý thuyết, thực tế sẽ áp dụng phù 

hợp với tình hình hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp. 

3.2. Bài học kinh nghiệm của bản thân khi thực hiện kế toán bán hàng và thanh 

toán tiền hàng  

 3.2.1. Về kiến thức: 

- Trong thời gian thực tập, kết hợp với kiến thức được trang bị từ nhà trường bản thân em 

đã được bổ sung thêm nhiều kiến thức thực tế, kỹ năng cần thiết, được hướng dẫn cách 

lập chứng từ, lập sổ,xử lý các nghiệp vụ kế toán thực tế,...  

- Được tiếp thu các quy định của nhà nước về kế toán, học hỏi được nhiều kinh nghiệm 

và hiểu sâu hơn về công tác kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng tại công ty. 

  3.2.2. Về kỹ năng  

- Trong thời gian thực tập em đã được trang bị cách sử dụng phần mềm kế toán, trang bị 

kỹ năng quản lý thời gian tốt và có các mối quan hệ tốt với khách hàng. 

- Biết lắng nghe và học hỏi, rèn luyện tay nghề để giúp bản thân hoàn thiện hơn. 

  3.2.3. Thái độ   

- Thái độ được xem là tiêu chí của sự thành công nên bản thân em tự đặt mình vào khuôn 

khổ, luôn luôn phải có tinh thần học hỏi, cầu tiến. Đi kèm đó là bản thân em phải luôn 

luôn chăm chỉ, cẩn thận, tỉ mĩ và tự giác trong công việc 

- Ngoài ra phải luôn đề cao tính trung thực, bảo mật thông tin của khách hàng và công 

ty,khách quan với tất cả các tình huống xảy ra trong thực tế. 

3.3. Đề xuất, kiến nghị với nhà trường khi tổ chức giảng dạy kế toán bán hàng và 

thanh toán tiền hàng 

- Trong thời gian học tập và rèn luyện tại trường, em đã được học tập dưới sự chỉ 

dẫn, giảng dạy nhiệt tình của các thầy cô. Bên cạnh đó vẫn còn một số vấn đề tồn tại mà 

em xin đóng góp ý kiến với nhà trường, để trong thời gian tới sinh viên có một môi 

trường học tập tốt hơn. 
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- Những cơ sở vật chất trang bị cho sinh viên còn nhiều hạn chế, hệ thống máy tính mặc 

dù có sự thay đổi, tuy nhiên số lượng máy vẫn còn hạn chế và bị hỏng nhiều. 

- Nhà trường và khoa nên tạo nhiều cơ hội ngoại khóa, các buổi giao lưu với doanh 

nghiệp, cơ hội tham quan, vừa học vừa làm tại doanh nghiệp trong quá trình học, điều 

này giúp sinh viên có cái nhìn thực tế về công việc trong tương lai về ngành nghề sinh 

viên đang theo học đặc biệt là ngành Kế Toán. 
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TÀI LIỆU THAM KHẢO 

- Giáo trình kế toán doanh nghiệp 1, 2 và 3 khoa Kế Toán – Tài Chính, trường Cao đẳng 

Thương Mại biên soạn.  

- Thông Tư, Quyết Định của Bộ Tài Chính về chế độ kế toán hiện hàng. 

- Hệ thống chuẩn mực kế toán Việt Nam. 

- Các tài liệu kế toán của công ty TNHH Thương mại Công nghệ Tearu Việt Nam cung 

cấp. 

- Các thông tin về kế toán trên các trang web internet. 
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