
BỘ CÔNG THƯƠNG 

                                       TRƯỜNG CAO ĐẲNG THƯƠNG MẠI 

                                    KHOA: KẾ TOÁN – TÀI CHÍNH 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

BÁO CÁO THỰC TẬP TỐT NGHIỆP 

 

NHIỆM VỤ: KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ PHẢI THU 

KHÁCH HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH SX TM VÀ DV 

TÂN THÀNH THẮNG 

 

 

 

 `  Giảng viên hướng dẫn : ThS. Trần Thị Bích Tâm 

   Sinh viên thực hiện  : Huỳnh Nhật Linh 

   Lớp    : 17KD15.1 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Đà Nẵng, tháng 12/2025

CĐTM

CĐTM

CĐTM



i 

LỜI CẢM ƠN 

Trong bối cảnh nền kinh tế thị trường hội nhập kinh tế quốc tế như hiện nay, việc 

có được một nghề nghiệp phù hợp là vấn đề hết sức quan trọng. Cũng chính vì thế, mỗi 

sinh viên đều phải lựa chọn cho mình những ngành nghề có thể đáp ứng nhu cầu việc 

làm của xã hội đồng thời cũng thỏa mãn sở thích của bản thân. Mặc dù các ngành nghề 

rất đa dạng để lựa chọn nhưng chúng em đã chọn ngành học Kế toán doanh nghiệp. Qua 

thời gian học tập tại Trường Cao đẳng Thương mại, chúng em đã hiểu biết hơn về ngành 

học của mình và sự hiểu biết đó đã được vận dụng vào thực tiễn, củng cố hơn trong thời 

gian em thực tập tại Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng. 

Qua đây, em xin bày tỏ lòng biết ơn sâu sắc đến: 

 Ban giám hiệu, các thầy cô Trường Cao đẳng Thương mại đã tạo điều kiện 

để chúng em có thể học tập, thu nhận những kiến thức nền tảng cũng như 

chuyên sâu về ngành học của mình; giúp chúng em có được những bài 

học, kinh nghiệm sống qúy báu thực sự hữu ích cho bản thân. 

 Cô Trần Thị Bích Tâm đã tận tình hướng dẫn, chỉ bảo và góp ý trong suốt 

quá trình em làm báo cáo. 

 Ban lãnh đạo, tập thể nhân viên đặc biệt là phòng Kế toán Công ty TNHH 

SX TM và DV Tân Thành Thắng đã hết lòng giúp đỡ, cung cấp những 

thông tin, số liệu cần thiết để em có thể hoàn thành bài báo cáo. 

Mặc dù đã rất cố gắng nhưng do thời gian còn hạn chế và vốn kiến thức chưa 

thực sự vững chắc nên em không thể tránh khỏi những thiếu sót nhất định. Em rất mong 

nhận được những ý kiến góp ý của cô cùng các anh chị tại phòng Kế toán để bài báo cáo  

được hoàn thiện hơn. Em xin chân thành cảm ơn! 

 

Đà Nẵng, ngày 17  tháng 12 năm 2025 

 Sinh viên thực tập 

   

 

    Huỳnh Nhật Linh 
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CHƯƠNG I: TỔNG QUAN VỀ NHIỆM VỤ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ 

PHẢI THU KHÁCH HÀNG 

   1.1 Cơ sở lý thuyết về bán hàng và phải thu khách hàng 

1.1.1. Khái niệm của kế toán bán hàng và phải thu khách hàng 

1.1.1.1. Khái niệm bán hàng 

- Bán hàng là quá trình doanh nghiệp chuyển quyền sở hữu hàng hóa, sản phẩm 

hoặc cung cấp dịch vụ cho khách hàng, đồng thời thu về doanh thu hoặc các lợi ích kinh 

tế khác theo thỏa thuận. 

- Xét về góc độ kinh tế: Bán hàng là hoạt động trao đổi giá trị trong nền kinh tế 

thị trường, nơi hàng hóa – dịch vụ được chuyển từ người sản xuất sang người tiêu dùng, 

kèm theo dòng tiền hoặc các lợi ích kinh tế khác. 

- Xét về góc độ xã hội: Bán hàng không chỉ là giao dịch kinh tế mà còn là quá 

trình đáp ứng nhu cầu của con người, góp phần nâng cao chất lượng cuộc sống và điều 

chỉnh quan hệ xã hội trong thị trường. 

1.1.1.2. Khái niệm phải thu khách hàng 

- Phải thu khách hàng là các khoản nợ phải thu của doanh nghiệp với khách hàng 

về tiền bán sản phẩm, hàng hóa, bất động sản đầu tư, tài sản cố định, các khoản đầu tư 

tài chính, cung cấp dịch vụ. 

1.1.2. Nguyên tắc kế toán bán hàng và phải thu khách hàng 

1.1.2.1. Nguyên tắc kế toán bán hàng 

 - Doanh thu chi phí tạo ra các khoản doanh thu phải tuân theo nguyên tắc phù hợp 

nhưng đôi    khi nguyên tắc phù hợp trong kế toán sẽ bị trái ngược với nguyên tắc thận 

trọng. Lúc này kế toán cần căn cứ vào bản chất để có thể xác định được giao dịch một 

cách chính xác và hợp lí nhất. 

 - Doanh thu hoặc lãi lỗ chỉ chưa xác định được khi doanh nghiệp còn có trách 

nhiệm thực hiện các nghĩa vụ trong tương lai (Trừ các nghĩa vụ bảo hành cơ bản nhất),và 

chắc chắn chưa thu được lợi ích kinh tế. Việc phân loại các khoản lỗ hoặc lãi không phụ 

thuộc vào dồng tiền đã phát sinh hay chưa. 

- Doanh thu không bao gồn các khoản thu hộ bên thứ ba: Các loại thuế gián thu (thuế 

GTGT, thuế bảo vệ môi trường, thuế xuất nhập khẩu, thuế TTĐB), số tiền người bán 
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hàng đại lí thu hộ cho bên chủ hàng chính, các khoản phụ thu bên ngoài giá bán đơn vị 

không được hưởng hoặc các trường hợp khác. 

 - Thời điểm để ghi nhận doanh thu kế toán và doanh thu thuế có thể khác nhau tùy 

trường hợp. Doanh thu dùng để xác định số thuế phải nộp theo quy định. Còn doanh thu 

kế toán dùng để lập báo cáo tài chính phải tuân thủ nghiêm ngặt theo quy định. 

Và tùy trường hợp không cần phải giống với số đã ghi trên hóa đơn bán hàng. 

 - Khi luân chuyển các hàng hóa hay dịch vụ giữa các đơn vị hạch toán nội bộ: tùy 

theo các địa điểm và đặc biệt hoạt động, doanh nghiệp có thể quyết địnhviệc ghi nhận 

doanh thu tại các đơn vị. Nếu có sự gia tăng trong giá trị sản phẩm mà không cần phải 

theo các chứng từ đi kèm. Khi lập báo cáo tài chính, tất cả các khoản doanh thu giữa các 

đơn vị nội bộ phải được loại trừ. 

 - Doanh thu được ghi nhận là doanh thu của kì được báo cáo. Những tài khoản nào 

không có số dư, đến cuối kì kế toán bắt buộc phải chuyển doanh thu để có được kết quả 

kinh doanh chính xác nhất. 

1.1.2.2. Nguyên tắc kế toán phải thu khách hàng 

- Phải mở sổ chi tiết theo từng đối tượng phải thu, từng nội dung phải thu, theo 

dõi chi tiết kì hạn thu hồi (trên 12 tháng hay không quá 12 tháng kể từ thời điểm báo 

cáo) và theo dõi chi tiết theo từng lần thanh toán. 

- Bên giao ủy thác xuất khẩu ghi nhận các hoản phải thu từ bên nhận ủy thác xuất 

khẩu về tiền bán hàng xuất khẩu như các giao dịch bán hàng, cung cấp dịch vụ thông 

thường. 

- Định kì tiến hành kiểm tra đối chiếu khoản phải thu đối với những khách hàng 

có giao dịch thường xuyên hoặc có số dư Nợ lớn. 

- Phải tiến hành phân loại nợ: đúng hạn, quá hạn, nợ khó đòi có khả năng không 

thu hồi được để có căn cứ trích lập dự phòng nợ khó đòi và có biện pháp xử lí đối với 

khoản nợ phải thu không đòi được. 

- Phải theo dõi chi tiết các khoản nợ phải thu của khách hàng theo từng loại nguyên 

tệ, theo nguyên tắc: 

+ Bên Nợ TK 131 qui đổi ra VND theo tỉ giá giao dịch thực tế tại thời điểm phát 

sinh (là tỉ giá mua của ngân hàng thương mại nơi chỉ định khách hàng thanh toán) 
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Riêng trường hợp nhận trước của người mua, khi đủ điều kiện ghi nhận doanh thu 

thì bên Nợ của TK 131 áp dụng tỉ giá ghi sổ thực tế đích danh đối với số tiền đã nhận 

trước. 

+ Bên Có TK 131 qui đổi ra VND theo tỉ giá ghi sổ thực tế đích danh cho từng đối 

tượng khách nợ. Trường hợp khách nợ có nhiều giao dịch thì tỉ giá thực tế đích danh 

được xác định là tỉ giá bình quân gia quyền di động các giao dịch của khách nợ đó 

+ Doanh nghiệp phải đánh giá lại các khoản phải thu của KH có gốc ngoại tệ tại 

tất cả các thời điểm lập BCTC theo qui định của pháp luật. 

- Tỉ giá giao dịch thực tế khi đánh giá lại khoản phải thu của khách hàng là tỉ giá 

mua ngoại tệ của ngân hàng thương mại nơi doanh nghiệp chỉ định khách hàng thanh 

toán tại thời điểm lập BCTC. 

    1.1.3. Nhiệm vụ của kế toán bán hàng và phải thu khách hàng 

   1.1.3.1. Nhiệm vụ của kế toán bán hàng 

- Ghi chép, phản ánh kịp thời, chính xác và đầy đủ toàn bộ tình hình bán hàng của doanh 

nghiệp trong kỳ, cả về giá trị và số lượng hàng hóa, dịch vụ bán ra trên tổng số và trên 

từng loại mặt hàng, từng phương thức bán hàng.  

- Tính toán và phản ánh chính xác tổng giá trị thanh toán của hàng hóa, dịch vụ bán ra 

bao gồm cả doanh thu bán hàng hóa và cung ứng dịch vụ, thuế GTGT đầu ra của từng 

nhóm mặt hàng khác nhau, từng hóa đơn bán hàng hay từng khách hàng...  

- Xác định chính xác giá mua thực tế của lượng hàng hóa đã được tiêu thụ, đồng thời 

phân bổ chi phí mua hàng cho hàng tiêu thụ nhằm xác định kết quả bán hàng.  

- Tập hợp đầy đủ, chính xác, kịp thời các khoản chi phí bán hàng thực tế đã phát sinh 

trong kỳ và kết chuyển (hay phân bổ) chi phí bán hàng cho hàng tiêu thụ, làm căn cứ để 

xác định kết quả kinh doanh.  

- Cung cấp thông tin cần thiết về tính hình bán hàng hóa, dịch vụ phục vụ cho việc chỉ 

đạo và điều hành hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp.   

1.1.3.2. Nhiệm vụ của kế toán phải thu khách hàng  

- Thực hiện nghiệp vụ thu tiền: của các cổ đông, thu hồi công nợ, nhận thu tiền của thu 

ngân hàng ngày. Theo dõi thanh toán qua thẻ của khách hàng. Theo dõi công nợ của cổ 

đông, khách hàng, nhân viên và đôn đốc thu hồi nợ. Theo dõi tiền gửi ngân hàng.  
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- Theo dõi việc quản lý quỹ tiền mặt: Kết hợp với thủ quỹ thực hiện nghiệp vụ thu chi 

theo quy định, in báo cáo tồn quỹ, tiền mặt hàng ngày cho giám đốc, đối chiếu kiểm tra 

tồn quỹ cuối ngày với thủ quỹ.  

- Theo dõi và báo cáo quản lý các khoản thu – chi, lập các báo cáo, in chứng từ, sổ sách 

có liên quan trình cấp trên định kỳ hoặc đột xuất theo yêu cầu, báo cáo tình hình công 

nợ với khách hàng, nhà cung cấp cho ban lãnh đạo, đối chiếu công nợ với khách hàng, 

nhà cung cấp. 

1.2 . Nội dung nhiệm vụ kế toán bán hàng và phải thu khách hàng 

1.2.1. Tiếp nhận, lập chứng từ kế toán 

- Chứng từ tiếp nhận 

 + Giấy báo Có 

    - Chứng từ kế toán lập 

 + Phiếu thu 

 + Hóa đơn giá trị gia tăng 

 + Biên bản hàng bán bị trả lại 

 + Phiếu xuất kho 

    1.2.2. Tài khoản kế toán sử dụng 

- Chế độ kế toán doanh nghiệp áp dụng tuân thủ thông tư 133/2016/TT-BTC 

- Tài khoản tổng hợp :  

 a. TK 131 – Phải thu của khách hàng 

 - Công dụng: Dùng để phản ánh các khoản nợ phải thu và tình hình thanh toán các 

khoản nợ phải thu của doanh nghiệp với khách hàng về tiền bán sản phẩm, hàng 

hóa,TSCĐ, các khoản đầu tư tài chính, cung cấp dịch vụ. 

 - Nội dung và kết cấu: 
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Nợ                                   TK 131 – Phải thu của khách hàng                                   Có             

SPS: 

- Số tiền phải thu của khách hàng phát 

sinh trong kỳ khi bán sản phẩm, hàng 

hóa, BĐS đầu tư, TSCĐ, dịch vụ, các 

khoản đầu tư tài chính. 

- Số tiền thừa trả lại khách hàng. 

- Đánh giá lại các khoản phải thu bằng 

ngoại tệ (trường hợp tỷ giá ngoại tệ tăng 

so với Đồng Việt Nam ). 

SPS: 

- Số tiền khách hàng đã trả nợ. 

- Số tiền đã nhận ứng trước, trả trước 

của khách hàng. 

- Khoản giảm giá hàng bán cho khách 

hàng sau khi đã giao hàng và khách 

hàng có khiếu nại.  

- Doanh thu của số hàng đã bán bị người 

mua trả lại (có thuế GTGT hoặc không 

có thuế GTGT). 

SD: Số tiền còn phải thu của khách hàng.  

 

b. TK 511 – Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 

 - Công dụng: Dùng để phản ánh doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ của doanh 

nghiệp trong một kỳ kế toán. 

 - Nội dung và kết cấu: 

Nợ                       TK 511-Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ                       Có 

SPS: 

- Các khoản thuế gián thu phải nộp (Giá 

trị gia tăng, tiêu thụ đặt biệt, xuất khẩu, 

bảo vệ môi trường). 

- Doanh thu hàng bán bị trả lại kết 

chuyển cuối kỳ. 

- Khoản giảm giá hàng bán kết chuyển 

cuối kỳ. 

- Kết chuyển doanh thu thuần để xác định 

kết quả kinh doanh. 

 

SPS: 

- Doanh thu bán sản phẩm, hàng hóa, bất 

động sản đầu tư và cung cấp dịch vụ của 

doanh nghiệp thực hiện trong kỳ kế toán. 
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c. TK 632 – Giá vốn 

 - Công dụng : Phản ánh trị giá vốn của hàng hóa, sản phẩm, dịch vụ, bất động sản 

đầu tư, giá thành sản phẩm xây lắp (đối với doanh nghiệp xây lắp) bán trong kỳ. 

 - Nội dung và kết cấu: 

Nợ                                        TK 632 – Giá vốn hàng bán                                         Có 

SPS: 

+ Trị giá bán của sản phẩm, hàng hoá, dịch 

vụ đã bán trong kỳ. 

+ Các khoản hao hụt của hàng tồn kho sau 

khi trừ phần bồi thường do trách nhiệm của 

cá nhân gây ra. 

+ Số trích lập dự phòng giảm giá hàng tồn 

kho (Chênh lệch giữa số dự phòng giảm giá 

hàng tồn kho năm nay lớn hơn số dự phòng 

năm trước chưa sử dụng hết). 

+ Số khấu hao bất động sản đầu tư trích lập 

trong kỳ. 

+ Số phát sinh từ nghiệp vụ cho thuê. 

SPS: 

+ Kết chuyển giá vốn của sản phẩm hàng 

dịch vụ đã bán trong kỳ sang TK 911 “Xác 

định kết quả kinh doanh”. 

+ Kết chuyển toàn bộ chi phí kinh doanh bất 

động sản đầu tư phát sinh trong kỳ dể để xác 

định kết quả kinh doanh. 

+ Khoản hoàn nhập dự phòng giảm giá 

hàng tồn kho cuối năm tài chính (Chênh 

lệch giữa số dự phòng lập năm nay nhỏ hơn 

đã lập năm trước). 

+ Trị giá hàng bán bị trả lại nhập kho. 

  

1.2.3. Trình tự kế toán  

   1.2.3.1. Sơ đồ kế toán Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 
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            TK 112, 131    TK 521 

 

              Doanh thu bán hàng và         Số tiền trả cho người 

             cung cấp dịch vụ chịu     bán về hàng bán bị trả 

             thuế XK, TTĐB, BVMT    lại, bị giảm giá, 

             chiết khấu thương mại 

    TK 911 

 

    Kết chuyển  

              TK 333           TK 333 

   doanh thu thuần 

              Thuế XK        Thuế XK, TTĐB, 

                TTĐB,        BVMT của hàng 

            

     BVMT        bán bị trả lại, 

    phải nộp        bị giảm giá 

 

 

 

 

 

 

    Kết chuyển doanh thu hàng bán bị trả lại, bị giảm giá, chiết khấu thương mại 

 

 

   Sơ đồ 1.1: Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 
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       TK 511            TK 112, 131    TK 521 

 

              Doanh thu bán hàng và         Số tiền trả cho người 

             cung cấp dịch vụ chịu     bán về hàng bán bị trả 

             thuế XK, TTĐB, BVMT    lại, bị giảm giá, 

             chiết khấu thương mại 

    TK 911 

 

    Kết chuyển  

              TK 333           TK 333 

   doanh thu thuần 

              Thuế XK        Thuế XK, TTĐB, 

                TTĐB,        BVMT của hàng 

            

     BVMT        bán bị trả lại, 

    phải nộp        bị giảm giá 

 

 

                         Kết chuyển doanh thu hàng bán bị trả lại, bị giảm giá, chiết khấu thương mại 

 

   Sơ đồ 1.1: Kế toán doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ 
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1.2.3.2. Sơ đồ kế toán Giá vốn hàng bán 

  TK 154,155,156,157     TK 632                   TK 911 

 

 

                                    Trị giá vốn của SP, HH              Kết chuyển GVHB và các chi 

                           

                                         Dịch vụ xuất bán                         phí khi xác định KQKD 

 

 

 

 

 

 

                    TK 138,152,          

          153,155,156             TK 155,156 

 

 

             Phần hao hụt, mất mát hàng      Hàng bán bị trả lại nhập kho  

        tồn kho 
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1.2.4. Lập sổ kế toán 

 a. Số kế toán chi tiết 

 + Sổ chi tiết TK 511 “Doanh thu bán hàng và cung cấp dịch vụ” 

 + Số chi tiết TK 131 “Phải thu khách hàng” 

 b. Sổ kế toán tổng hợp 

 - Hình thức kế toán Nhật ký chung: 

 + Sổ nhật ký chung, Sổ cái TK 511, TK 155, TK 131, TK 111, TK 112, TK 156 

    + Sổ kế toán chi tiết: Sổ chi tiết TK 511, TK 156, TK 155, TK 131 

 -  Hình thức kế toán nhật ký - sổ cái: 

+ Sổ kế toán tổng hợp:  Nhật ký- sổ cái, Sổ cái TK 511, TK 156, TK 155, TK 131, TK 

111, TK 112 

 + Sổ kế toán chi tiết: Sổ chi tiết TK 511, TK 156 TK 155, TK 131 

- Hình thức kế toán chứng từ ghi sổ: 

+ Sổ kế toán tổng hợp: Chứng từ ghi sổ, Sổ cái TK 511, TK 156, TK 155, TK 131, TK 

111, TK 112 

 + Sổ kế toán chi tiết: Sổ chi tiết TK 511, TK 156, TK 155, TK 131 

- Hình thức kế toán nhật ký- chứng từ 

 + Sổ kế toán tổng hợp: Nhật ký- chứng từ, Sổ cái TK 511, TK 156, TK 155, TK 131, TK 

111, TK 112 

 + Sổ kế toán chi tiết: Sổ chi tiết TK 511, TK 156 TK 155, TK 131 

 -Hình thức kế toán máy 

 + Sử dụng phần mềm kế toán MISA in ra sổ kế toán theo hình thức chứng từ ghi sổ 

 

CHƯƠNG II: TÌNH HÌNH THỰC TẾ CÔNG TÁC KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ PHẢI 

THU KHÁCH HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH SX TM VÀ DV TÂN THÀNH THẮNG 

    2.1. Tổng quan về Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng 

    2.1.1. Thông tin chung 

    2.1.1.1. Quá trình thành lập Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng 

- Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng được thành lập và chính thức đi vào 

hoạt động vào ngày 21 tháng 05 năm 2007 theo Giấy chứng nhận đăng kí kinh doanh số 
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4000463485 do Sở Kế Hoạch Và Đầu Tư Tỉnh Quảng Nam cấp, với tên gọi và thông tin như 

sau: 

 - Tên công ty: CÔNG TY TNHH SX TM VÀ DV TÂN THÀNH THẮNG 

 - Tên quốc tế: TAN THANH THANG CO LTD 

 - Mã số thuế: 4000463485 

 - Địa chỉ: Cụm Công Nghiệp Đại Hiệp, Xã Đại Lộc, Thành phố Đà Nẵng, Việt Nam 

 - Quản lí bởi: Chi cục thuế Cơ sở 6 – Thành phố Đà Nẵng 

 - Lĩnh vực/ ngành nghề kinh doanh: Sản xuất, gia công bề mặt các loại ván gỗ 

 - Năm tài chính: 01/01/2024 – 31/12/2024 

 - Chế độ kế toán áp dụng: theo TT 133/2016/TT-BTC 

 - Phương pháp kê khai thuế: theo phương pháp khấu trừ  

 - Đồng sử dụng trong giao và lập Báo cáo tài chính: Việt Nam đồng 

   2.1.1.2. Chức năng và nhiệm vụ của Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng 

a. Chức năng 

- Tổ chức sản xuất và gia công bề mặt ván gỗ (cắt, mài, ép, phủ, sơn...) phục vụ nhu cầu 

xây     dựng, nội thất và trang trí. 

- Thực hiện thương mại – mua bán và phân phối các loại ván gỗ, phụ liệu và sản phẩm gỗ 

hoan thiện. 

- Cung cấp dịch vụ tư vấn, thiết kế, xử lý kỹ thuật liên quan đến bề mặt ván gỗ theo yêu 

cầu khách hàng. 

- Tạo ra sản phẩm chất lượng, nâng cao giá trị sử dụng của gỗ, góp phần phát triển ngành 

công nghiệp chế biến gỗ. 

b. Nhiệm vụ  

- Sản xuất và gia công các loại ván gỗ đúng quy cách, đảm bảo chất lượng, mẫu mã và 

tiến độ giao hàng cho khách hàng. 

- Đổi mới công nghệ và cải tiến kỹ thuật trong quá trình sản xuất để nâng cao hiệu quả và 

giảm chi phí. 

- Quản lý tốt nguyên vật liệu và nguồn lực, hạn chế hao hụt, lãng phí trong quá trình sản 

xuất. 

- Thực hiện nghĩa vụ thuế và pháp luật, bảo vệ môi trường trong hoạt động sản xuất gỗ. 

- Đảm bảo an toàn lao động, chăm lo đời sống và quyền lợi cho cán bộ công nhân viên. 
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2.1.2  Cơ cấu tổ chức bộ máy quản lý, bộ máy kế toán và hình thức kế toán 

       2.1.2.1. Tổ chức bộ máy quản lý 

        a. Sơ đồ tổ chức bộ máy quản lý 

 

 

 

 

       

 

 

 

     

 

Hình 2.1. Sơ đồ tổ chức bộ máy quản lý 

            Ghi chú:    Quan hệ chỉ đạo 

            Quan hệ phối hợp 

        

 

 b. Nhiệm vụ của từng bộ phận 

 - Giám đốc: Là người đứng đầu, chịu trách nhiệm quản lý và điều hành toàn bộ hoạt 

động của công ty. Giám đốc xây dựng chiến lược phát triển, lập kế hoạch kinh doanh và quyết 

định các vấn đề quan trọng về sản xuất, tài chính, nhân sự. Đồng thời, Giám đốc giám sát hiệu 

quả làm việc của các phòng ban, ký kết hợp đồng lớn, đại diện công ty làm việc với đối tác và 

cơ quan nhà nước. Giám đốc cũng chịu trách nhiệm về kết quả kinh doanh và đảm bảo công ty 

hoạt động đúng pháp luật, ổn định và phát triển bền vững. 

  - Phòng kế toán: Có nhiệm vụ ghi chép, kiểm tra và quản lý toàn bộ các hoạt động tài 

chính của công ty. Bộ phận này theo dõi thu – chi, quản lý quỹ tiền mặt và đối chiếu công nợ 

với khách hàng, nhà cung cấp. Kế toán cũng lập hóa đơn, kiểm soát chứng từ, tính lương cho 

nhân viên và theo dõi tài sản, hàng tồn kho. Ngoài ra, phòng còn lập báo cáo tài chính, báo cáo 

thuế định kỳ và tham mưu cho ban giám đốc về tình hình chi phí, doanh thu và hiệu quả hoạt 

động của doanh nghiệp. 

GIÁM ĐỐC 

PHÒNG  

KẾ TOÁN 

PHÒNG KẾ HOẠCH 

– KINH DOANH 
PHÒNG NHÂN 

SỰ 
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 - Phòng kế hoạch – kinh doanh: Có nhiệm vụ xây dựng và tổ chức thực hiện kế hoạch 

sản xuất – kinh doanh theo từng giai đoạn, đồng thời theo dõi tiến độ để đảm bảo đáp ứng đơn 

hàng đúng hạn. Bộ phận này cũng phân tích thị trường, dự báo nhu cầu, quản lý định mức và 

chi phí nhằm sử dụng hiệu quả nguồn lực. Bên cạnh đó, phòng còn thực hiện tìm kiếm và chăm 

sóc khách hàng, tiếp nhận và xử lý đơn hàng, đàm phán hợp đồng, theo dõi giao hàng và hỗ trợ 

sau bán.  

 - Phòng nhân sự: có nhiệm vụ tuyển dụng và bố trí nhân viên phù hợp cho các bộ phận 

trong công ty. Phòng theo dõi chấm công, tính lương, quản lý hợp đồng và giải quyết chế độ, 

phúc lợi cho người lao động. Ngoài ra, Nhân sự cũng xử lý các vấn đề kỷ luật, xây dựng nội 

quy và tổ chức đào tạo để nâng cao năng lực nhân viên, giúp công ty hoạt động ổn định và hiệu 

quả. 
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2.1.2.2. Tổ chức bộ máy kế toán 

a. Sơ đồ tổ chức bộ máy kế toán 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Hình 2.2. Sơ đồ tổ chức bộ máy kế toán 

           Ghi chú:  Quan hệ trực truyến 

       Quan hệ chức năng 

 

  b. Nhiệm vụ của từng bộ phận kế toán 

     - Kế toán trưởng: Là người đứng đầu bộ máy kế toán, chịu trách nhiệm tổ chức, quản lý và 

điều hành mọi hoạt động tài chính - kế toán của doanh nghiệp. Nhiệm vụ chính của họ bao gồm 

xây dựng kế hoạch tài chính, kiểm soát chi phí và dòng tiền; hướng dẫn, kiểm tra và tổng hợp 

số liệu từ các kế toán viên; đồng thời trực tiếp lập và nộp các báo cáo tài chính, báo cáo thuế 

theo quy định. Kế toán trưởng cũng là người tư vấn cho Ban Giám đốc về các chiến lược tài 

chính và đảm bảo mọi hoạt động tuân thủ đúng pháp luật. 

     - Kế toán tổng hợp: Là trợ thủ đắc lực của Kế toán trưởng, chịu trách nhiệm tập hợp và xử 

lý các số liệu, nghiệp vụ kinh tế phát sinh trên toàn công ty. Công việc chính của họ là thu thập, 

kiểm tra và hạch toán các chứng từ kế toán từ các phần hành khác nhau như bán hàng, mua 

hàng, kho, tiền lương...; sau đó tổng hợp chúng để lên các sổ cái và sổ tổng hợp. Họ cũng hỗ 

trợ Kế toán trưởng trong việc lập báo cáo tài chính, báo cáo thuế và tham gia phân tích số liệu 

để phục vụ cho công tác quản lý. 

Kế toán tổng hợp 

Kế toán  

mua hàng 

 

Kế toán 

bán hàng-công nợ 

Thủ quỹ 

KẾ TOÁN TRƯỞNG 
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     - Kế toán mua hàng: Chịu trách nhiệm theo dõi và hạch toán các nghiệp vụ liên quan đến 

hoạt động mua sắm nguyên vật liệu, hàng hóa, dịch vụ. Công việc chính của họ bao gồm kiểm 

tra tính hợp lệ của hóa đơn, chứng từ mua hàng; theo dõi sát sao công nợ phải trả cho nhà cung 

cấp và lập kế hoạch thanh toán; đồng thời phối hợp với thủ kho để đối chiếu số liệu nhập hàng, 

đảm bảo sự chính xác giữa số lượng, giá trị hàng thực nhận và chứng từ. 

    - Kế toán bán hàng – công nợ: Có nhiệm vụ ghi nhận và theo dõi toàn bộ hoạt động bán hàng 

và các khoản phải thu của công ty. Người đảm nhiệm vị trí này thực hiện lập hóa đơn bán hàng, 

kiểm tra chứng từ xuất kho và hạch toán doanh thu kịp thời, chính xác. Đồng thời, kế toán theo 

dõi chi tiết công nợ khách hàng, nhắc nhở và đối chiếu công nợ định kỳ, kiểm soát thời hạn 

thanh toán để hạn chế nợ quá hạn. Ngoài ra, kế toán còn lập báo cáo doanh thu, công nợ và phối 

hợp với bộ phận kinh doanh trong việc thu hồi tiền bán hàng, góp phần đảm bảo dòng tiền ổn 

định cho doanh nghiệp 

    - Thủ quỹ: Đóng vai trò là "người giữ ví" của công ty, trực tiếp quản lý dòng tiền mặt. Họ 

thực hiện các nghiệp vụ thu, chi tiền mặt theo đúng quy định khi có phiếu thu, phiếu chi hợp lệ 

được phê duyệt. Nhiệm vụ quan trọng hàng ngày là phải ghi chép sổ quỹ đầy đủ, rõ ràng và 

cuối ngày đối chiếu số tồn quỹ thực tế với sổ sách kế toán để đảm bảo tuyệt đối không có sự 

chênh lệch, cũng như đảm bảo an toàn cho số tiền trong két. 

2.1.2.3. Hình thức kế toán tại doanh nghiệp 

a. Hình thức kế toán tại doanh nghiệp 

- Công ty TNHH TM SX và DV Tân Thành Thắng áp dùng hình thức kế toán trên máy vi 

tính, sử dụng phần mềm MISA SME 2019 và in sổ sách theo hình thức Chứng  
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Hình 2.3. Sơ đồ kế toán trên máy vi tính   

     Ghi chú : - Nhập số liệu hằng ngày  

        - In sổ, báo cáo cuối tháng, cuối năm 

            - Đối chiếu, kiểm tra 

b. Trình tự ghi sổ 

- Hàng ngày: Kế toán thu thập, kiểm tra chứng từ gốc (hóa đơn, phiếu thu/chi) và nhập 

liệu các nghiệp vụ phát sinh trực tiếp vào phần mềm. Phần mềm sẽ tự động hạch toán (ghi 

Nợ/Có) và cập nhật đồng thời vào Sổ Nhật ký và Sổ Cái các tài khoản liên quan. 

- Quy trình phần mềm: Khi một nghiệp vụ được nhập liệu, phần mềm kế toán xử lý theo 

một luồng tự động: Chứng từ -> Sổ Nhật ký -> Sổ Cái -> Báo cáo. Mọi dữ liệu đều được liên 

thông và cập nhật tức thời, giảm thiểu sai sót so với ghi sổ thủ công. 

- Cuối tháng (Công việc định kỳ): Kế toán thực hiện các bút toán điều chỉnh và phân bổ 

(như khấu hao tài sản, trích trước chi phí), đồng thời tiến hành khóa sổ kỳ kế toán. Phần mềm 

sẽ tự động tổng hợp số liệu để tính giá vốn, giá thành và lập các báo cáo quản trị nội bộ. 

-  Việc đối chiếu số liệu: Đây là bước bắt buộc trước khi lập báo cáo. Kế toán đối chiếu 

số liệu giữa các phần hành, chẳng hạn như đối chiếu số dư tiền mặt với sổ quỹ của thủ quỹ, đối 

chiếu công nợ với khách hàng/nhà cung cấp, và đối chiếu số liệu tồn kho giữa sổ sách và thực 

tế. 

- Cuối năm: Sau khi khóa sổ kế toán năm và hoàn tất việc đối chiếu, kế toán tiến hành lập 

đầy đủ hệ thống Báo cáo Tài chính theo quy định (Bảng Cân đối kế toán, Báo cáo Kết quả hoạt 

động kinh doanh...), in sổ sách, lưu trữ chứng từ và chuẩn bị cho việc quyết toán thuế. 

Phần mềm MISA 

SME 2019 

Máy vi tính 

CHỨNG TỪ 

KẾ TOÁN 

BẢNG TỔNG HỢP 

CHỨNG TỪ  

KẾ TOÁN 

CÙNG LOẠI 

SỔ KẾ TOÁN 
 

- Sổ tổng hợp 

 

 

- Báo cáo tài chính 

- Báo cáo kế toán 

quản trị 
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2.1.3. Lĩnh vực hoạt động (sản xuất, kinh doanh, ...) 

- Công ty TNHH SX TM và DV Tân Thành Thắng hoạt động chủ yếu các lĩnh vực sau 

đây: 

 + Sản xuất, gia công bề mặt các loại ván gỗ 

 + Bán sản phẩm và cung cấp dịch vụ gia công cho đối tác 

2.1.4. Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh 

 

2.2 . Thực trạng công tác kế toán bán hàng và phải thu khách hàng tại Công ty TNHH 

SX TM và DV Tân Thành Thắng 

    2.2.1. Quy trình kế toán bán hàng và phải thu khách hàng 
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 Hình 2.4. Sơ đồ quy trình kế toán bán hàng và phải thu khách hàng tại  

Công ty TNHH SM TM và DV Tân Thành Thắng 

Ghi chú: Ghi cuối tháng, quý    

  Ghi hằng ngày 

  Quan hệ đối chiếu 

    2.2.2. Tiếp nhận, lập chứng từ kế toán  

      2.2.2.1. Chứng từ kế toán 

Trong tháng 8 năm 2024, công ty có phát sinh một số nghiệp vụ bán hàng và thanh toán 

tiền hàng như sau: 

a. Nghiệp vụ kế toán bán hàng thu bằng tiền mặt 

Nghiệp vụ 1: Ngày 13/08/2024, đơn vị xuất kho bán cho công ty TNHH THC FURNITURE 

Ván ép 9li AA (1220 x 2440)mm – 1MPLT, Ván ép 12li AA (1220 x 2440)mm – 1MPLT, Với 

trị giá xuất kho là 17.025.000 đồng, theo phiếu xuất kho số 226/24, giá bán chưa có thuế GTGT 

là 15.763.889 đồng, thuế suất GTGT 10%. Khách hàng thanh toán ngay bằng tiền mặt (Phiếu 

thu số 041/24, HĐ GTGT số 100, ký hiệu HĐ:1C24TT) 

Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng chọn 

HĐ , để lập HĐ GTGT số 100. 

 

- Hóa đơn GTGT 

phiếu xuất kho 

- Các chứng từ liên 

quan khác: Phiếu thu, 

Giấy báo Có…. 

Sổ tổng hợp số đăng 

kí chứng từ ghi sổ 

và các số cái 

TK511, TK131, 

TK632, TK155 

Sổ chi tiết TK 511, 

TK 131…  

PHẦN MỀM 

KẾ TOÁN 

MISA 

BẢNG TỔNG HỢP 

CHỨNG TỪ KẾ 

TOÁN CÙNG LOẠI 
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Kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ kho chọn xuất kho chọn loại phiếu xuất kho là bán 

hàng vào bán hàng , để lập phiếu xuất kho số 226/24. 

CĐTM
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Căn cứ vào HĐ số 100 kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ tiền mặt chọn lập phiếu thu , 

để lập phiếu thu số PT041/24. 
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b.  Nghiệp vụ kế toán bán hàng thu bằng tiền gửi ngân hàng 

Nghiệp vụ 2: Ngày 17/08/2024,xuất bán cho Công ty TNHH Minh Nhật Tuấn gỗ ghép 

trị giá 24.408.000đ (đã có thuế GTGT 10%), theo HĐ số 103, tiền hàng khách đã thanh 

toán bằng chuyển khoản qua ngân hàng. Trị giá xuất kho, phiếu xuất kho số 234/24. Công 

ty đã nhận được Giấy báo trong ngày (Giấy báo Có số 347) 

 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng 

chọn HĐ , để lập HĐ GTGT số 103 
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Kế toán vào phần mềm Misa , vào phân hệ kho chọn xuất kho chọn loại phiếu xuất kho là bán 

hàng vào bán hàng, để lập phiếu xuất kho số 234/24. 
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Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ tiền gửi chọn 

lập GBC , để lập GBC số 347. 

 

 

c. Nghiệp vụ kế toán bán hàng nhận nợ 

Nghiệp vụ 3: Ngày 07/08/2024 xuất bán Gỗ MDF HMR và Gỗ MDF E2 trị giá 33.736.000 

đồng (chưa có thuế GTGT 10%), theo HĐ số 96. Trị giá xuất kho, phiếu xuất kho số 215/24. 

- Ngày 11/08/2024 xuất bán Ván ép mặt Birch (1220 x 2440 x 18)mm và Ván ép mặt Birch 

(1220 x 2440 x 9)mm trị giá 124.000.000 đồng (chưa có thuế GTGT 10%), theo HĐ số 99. Trị 

giá xuất kho, phiếu xuất kho số 222/24. 

- Ngày 13/08 xuất bán Gỗ cao su 18ly AC -2MPLT, 18ly AC -1MPL, 8ly AC – 2M trị giá 

68.050.000 đồng (chưa có thuế GTGT 10%), theo HĐ số 101. Trị giá xuất kho, phiếu xuất kho 

số 227/24. 

- Ngày 16/08/2024, xuất bán Gỗ MDF và Ván LBR trị giá 28.832.000 đồng (chưa có thuế 

GTGT 10%), theo HĐ số 102. Trị giá xuất kho, phiếu xuất kho số 233/24.  
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Cho Công ty TNHH Một Thành Viên Đại Hiệp Phát. Khách hàng chưa thanh toán tiền hàng 

Căn cứ vào nghiệp vụ phát sinh, kế toán tiến hành lập Phiếu xuất kho. 

 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng 

chọn HĐ 

 , để lập HĐ GTGT số 96. 
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 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng 

chọn HĐ , để lập HĐ GTGT số 99. 

  

  

    

CĐTM

CĐTM

CĐTM



 

29 

 

 

CĐTM

CĐTM

CĐTM



 

30 

 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng 

chọn HĐ , để lập HĐ GTGT số 101. 
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 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ bán hàng 

chọn HĐ , để lập HĐ GTGT số 102. 
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d.  Nghiệp vụ thanh toán tiền hàng 
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Nghiệp vụ 4 : Ngày 22/08/2024 công ty nhận được Giấy báo Có số 350 của Ngân hàng BIDV 

về việc Công ty TNHH Một Thành Viên Đại Hiệp Phát chuyển khoản trả nợ ngày 07/08 – 11/08 

– 13/08 – 16/08/2024 

 Khi phát sinh các nghiệp vụ bán hàng, kế toán vào phần mềm Misa ,vào phân hệ tiền 

gửi chọn lập GBC , để lập GBC số 350. 
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-Căn cứ vào nghiệp vụ kinh tế phát sinh trên chứng từ , kế toán nhập liệu vào các phần hành 

liên quan, phần mềm tự động cập nhật số liệu qua bảng tổng hợp chứng từ cùng loại sau: 
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CĐTM

CĐTM

CĐTM



 

38 
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-Cuối tháng, căn cứ vào chứng từ đã lập kế toán tiến hành ghi sổ kế toán 
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2.2.2.2. Tài khoản kế toán sử dụng 

- Chế độ kế toán công ty áp dụng tuân thủ theo thông tư 133/2016/TT-BTC 

- Tài khoản kế toán chi tiết 

+ Tài khoản 5111 “Doanh thu bán hàng hóa” 

+ Tài khoản 5112 “Doanh thu bán các thành phẩm” 

+ Tài khoản 5113 “Doanh thu cung cấp dịch vụ” 

+ Tài khoản 131 “Phải thu của khách hàng” 

+ Tài khoản 155 “Thành phẩm” 

+ Tài khoản tổng hợp: TK 511, TK 131, TK 632 

Các tài khoản liên quan khác: TK 111, TK 112… 

2.2.2.3. Lập sổ kế toán 

- Hằng ngày từ phiếu xuất kho, hóa đơn GTGT,…dùng làm căn cứ để ghi sổ chi tiết hàng hóa, 

giá vốn, doanh thu: 
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-Từ chứng từ ghi sổ lên sổ cái các TK 511; TK 131; TK 632; TK 155 

 + TK 511 
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 + TK 131 
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 + TK 632 
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 + TK 155 
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-Cuối kỳ, kế toán căn cứ vào tất cả các chứng từ ghi sổ, kế toán tiến hành ghi lên sổ đăng ký 

chứng từ ghi sổ như sau: 

 

2.2.3. Nhận xét 

2.2.3.1. Về chấp hành chế độ, chính sách kế toán 

 - Về chứng từ sử dụng:Chứng từ kế toán được lập nghiêm túc, hợp lý, hợp lệ đảm bảo 

theo quy định của bộ tài chính.Các chứng từ được sắp xếp theo từng tháng, đóng thành từng 

sổ để thuận tiện lưu giữ và dễ dàng tìm kiếm, quản lý, theo dõi. 

 - Về hệ thống tài khoản sử dụng: thông qua tài khoản kế toán các nghiệp vụ kinh tế phát 

sinh đều được phản ánh kịp thời, đầy đủ, hợp lý, chính xác theo đúng quy định của bộ tài 

chính. 

 - Về hình thức kế toán: Công ty áp dụng hình thức chứng từ ghi sổ phù hợp với công ty 

và dễ dàng sử dụng trên phần mềm kế toán.Đảm bảo các nghiệp vụ được phản ánh kịp thời, 

chính xác, linh hoạt và lập báo cáo đúng theo quy định của bộ tài chính. 
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 - Về sổ sách kế toán: Công ty sử dụng số sách kế toán tương đối đầy đủ và phù hợp theo 

đúng chế độ kế toán của công ty sử dụng, thực hiện các quy trình sử dụng hệ thống chứng từ, 

sổ sách kế toán tuân thủ đúng và đầy đủ các quy định của pháp luật. 

 2.2.3.2. Về phân công nhiệm vụ kế toán 

- Công ty tổ chức bộ máy theo hình thức tập trung phù hợp với quy mô và điều kiện kinh 

doanh của công ty và thực tế cho thấy mô hình này hoạt động hiệu quả, đảm bảo cho quá trình 

quản lý, truyền đạt nhanh chóng kịp thời các chỉ đạo của cấp trên. 

- Các bộ phận có quan hệ hỗ trợ, giúp đỡ, có liên hệ mật thiết với nhau để công việc đạt 

hiệu quả tối ưu nhất. 

 2.2.3.3. Về ứng dụng công nghệ thông tin trong công tác kế toán 

+ Công ty áp dụng phần mềm “MISA”  phục vụ cho công tác kế toán. Phần mềm này đơn 

giản, dễ sử dụng và có những ưu điểm sau: 

+ Quy trình ghi sổ các nghiệp vụ phát sinh được thực hiện trên máy tính nên tốc độ xử lý 

dữ liệu sẽ nhanh chóng hơn, tiết kiệm thời gian và công sức của người làm kế toán. 

+ Máy tính sẽ xử lý dữ liệu chính xác theo như được lập trình, tránh những sai sót khi kế 

toán xử lý dữ liệu một cách thủ công. 

        + Việc cung cấp các thông tin kế toán sẽ dễ dàng và nhanh chóng hơn vì các thông tin kế 

toán đã có sẵn trên máy vi tính. Giúp công ty kịp thời đưa ra những giải pháp xử lý khi có sự 

cố xảy ra. 
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CHƯƠNG III: BÀI HỌC KINH NGHIỆM VỀ KẾ TOÁN BÁN HÀNG VÀ PHẢI THU 

KHÁCH HÀNG TẠI CÔNG TY TNHH SX TM VÀ DV TÂN THÀNH THẮNG 

 

3.1 Những điểm giống và khác nhau giữa lý thuyết và thực tiễn 

3.1.1 Những điểm giống nhau 

 - Về chứng từ sử dụng: DN áp dụng đầy đủ các chứng từ cần thiết khi phát sinh các 

nghiệp vụ bán hàng và phải thu khách hàng 

 - Về hệ thống sổ kế toán: Hầu hết sổ kế toán đều được sử dụng phù hợp với tình hình 

của công ty và theo quy định của Nhà nước 

 - Về quy trình ghi sổ kế toán: Kế toán thực hiện đầy đủ các bước theo hình thức chứng 

từ ghi sổ 

         3.1.2 Những điểm khác nhau 

         - Về lý thuyết:  

      + Chứng từ phải có chữ kí đầy đủ 

                        + Khi có nghiệp vụ kế toán phải định khoản và tính toán. 

  - Về thực tiễn:  

       + Chứng từ không đầy đủ hết chữ kí 

                         + Khi có nghiệp vụ kế toán thì kế toán ghi trực tiếp vào chứng từ và sổ sách. 

 3.2 Bài học kinh nghiệm của bản thân khi thực hiện tổ chức công tác kế toán bán hàng 

và   phải thu khách hàng tại doanh nghiệp 

3.2.1. Về kiến thức 

 - Hiểu được cơ bản thông tin thực tế về kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng 

 - Xác định được quy trình luân chuyển chứng từ của kế toán bán hàng và thanh toán tiền 

hàng   

 - Nhận diện được chứng từ thực tế vận dụng tại đơn vị 

    3.2.2. Về kỹ năng 

 - Kỹ năng tin học văn phòng được nâng cao 

 - Kỹ năng sử dụng phần mềm kế toán 

 - Biết cách sắp xếp chứng từ một cách khoa học và hợp lý 

 - Có kỹ năng cơ bản về bán hàng 

 3.2.3. Thái độ 
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 - Luôn tôn trọng giờ làm việc và nội quy do công ty đề ra 

 - Đề cao tính trung thực 

 - Cẩn thận, chăm chỉ, tỉ mỉ trong công việc 

3.3. Đề xuất, kiến nghị với nhà trường khi tổ chức giảng dạy phần hành kế toán bán 

hàng và phải thu khách hàng 

- Qua thời gian thực tập 3 tháng không quá ngắn nhưng cũng không dài tại đơn vị, em thấy 

nhà trường nên liên hệ, tổ chức cho sinh viên được đi học việc hay đi thực tế tại đơn vị trước 

khi đi thực tập để sinh viên có cơ hội được tiếp cận sớm với môi trường. Doanh nghiệp, các 

nghiệp vụ thực tế xảy ra và được tham gia làm việc như một kế toán thực sự để có thêm nhiều 

kiến thức và kinh nghiệm hơn, học hỏi được nhiều điều để khi đi thực tập có thể hoàn thành 

bài báo cáo cách trọn vẹn. 

 - Trong quá trình giảng dạy phần hành kế toán bán hàng và thanh toán tiền hàng nên giảm 

bớt lý thuyết và thêm dẫn chứng nhiều tình huống thực tế để sinh viên biết thêm và học được 

cách xử lý các trường hợp khác biệt giữa thực tế với lý thuyết. 

 - Tổ chức cho sinh viên song song với việc học lý thuyết sẽ thực hành luôn cách hạch 

toán, ghi các chứng từ sổ sách liên quan đến các nghiệp vụ trong phần hành đó. 

 - Cần tăng thêm số tiết học của môn Kế toán máy để sinh viên làm quen và thực hành trau 

dồi khả năng ứng dụng Công nghệ thông tin trong công tác kế toán, thay vì viết tay thủ công 

thì có thể cho sinh viên thực hành trực tiếp trên máy để tạo thành thói quen và kỹ năng làm 

việc nhanh chóng, hiệu quả. 
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