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LỜI CẢM ƠN 

       Để hoàn thành chuyên đề báo cáo thực tập này trước tiên em xin gửi đến các quý 

thầy, cô giáo trường Cao Đẳng Thương Mại lời cảm ơn chân thành và sâu sắc nhất. Đặc 

biệt, em xin cảm ơn cô Nguyễn Như Nguyệt khoa Kế toán – Tài chính - người đã tận 

tình hướng dẫn, giúp đỡ em hoàn thành chuyên đề báo cáo này bằng tất cả tâm huyết và 

sự nhiệt tình. Đồng thời, em cũng xin chân thành cảm ơn ban lãnh đạo và các anh chị 

cán bộ, nhân viên bộ phận kế toán của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa đã chỉ 

bảo ân cần, tận tâm, cung cấp những số liệu thực tế, tạo điều kiện thuận lợi cho em được 

tìm hiểu thực tiễn trong suốt quá trình thực tập tại Công ty. Em cũng xin bày tỏ lòng biết 

ơn đến ban lãnh đạo của Trường Cao Đẳng Thương Mại và các Khoa, Phòng ban chức 

năng đã tạo cho em có cơ hội được thực tập nơi mà em yêu thích, cho em bước ra đời 

sống thực tế để áp dụng những kiến thức mà các thầy cô giáo đã giảng dạy. Qua công 

việc thực tập này em nhận ra nhiều điều mới mẻ và bổ ích trong việc kinh doanh để giúp 

ích cho công việc sau này của bản thân. Thế nhưng do thời gian thực tập và tìm hiểu 

thực tế không quá dài, kiến thức bản thân còn hạn chế, bước đầu làm quen với thực tế 

nên trong quá trình thực tập, hoàn thiện đề tài không tránh khỏi những thiếu sót và khiếm 

khuyết, kính mong nhận được sự đóng góp ý kiến của các thầy, cô giáo và các anh chị 

trong bộ phận kế toán của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa. Em xin chân thành 

cảm ơn! 

  

 

 Đà Nẵng, tháng 12 năm 2025 

 Sinh viên thực hiện 

 

 

 

 

 Nguyễn Thị Thanh Tịnh 
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LỜI MỞ ĐẦU 

      Trong những năm gần đây, cùng với sự phát triển mạnh mẽ của nền kinh tế thị trường 

và nhu cầu nâng cao chất lượng cuộc sống, ngành nội thất tại Việt Nam đã trở thành một 

trong những lĩnh vực có tốc độ tăng trưởng nhanh và ổn định. Các doanh nghiệp sản 

xuất và thi công nội thất không chỉ đáp ứng nhu cầu về công năng, mà còn mang đến 

những giải pháp thẩm mỹ hiện đại, sáng tạo, phù hợp với xu hướng kiến trúc mới. Nhu 

cầu về nhà ở, văn phòng, cửa hàng kinh doanh, công trình dịch vụ ngày càng đa dạng 

kéo theo sự phát triển mạnh của ngành nội thất. Người tiêu dùng hiện nay không chỉ 

quan tâm đến chất lượng sản phẩm mà còn chú trọng đến thiết kế đồng bộ, tối ưu không 

gian và thể hiện phong cách sống. Vì vậy, các doanh nghiệp nội thất luôn phải đổi mới 

công nghệ, nâng cao tay nghề, cải tiến quy trình sản xuất và thi công để đáp ứng yêu cầu 

ngày càng cao của thị trường. Nhận thức được tầm quan trọng của vấn đề trên, trong 

quá trình tìm hiểu cơ sở và đề tài thực tập, em đã quyết định chọn Công ty TNHH MTV 

Quý Danh Nghĩa với chuyên đề nghiên cứu “ Kế toán mua hàng và phải trả người bán”. 

Đề tài được chia làm 3 phần: 

Chương I: Tổng quan về kế toán mua hàng và phải trả người bán 

Chương II: Tình hình thực tế công tác kế toán mua hàng và phải trả người bán tại Công 

ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

Chương III: Bài học kinh nghiệm về kế toán mua hàng và phải trả người bán tại Công 

ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

 

CĐTM

CĐTM

CĐTM



 

1 

CHƯƠNG I: TỔNG QUAN VỀ KẾ TOÁN MUA HÀNG VÀ PHẢI TRẢ 

NGƯỜI BÁN 

1.1. Cơ sở lý thuyết về kế toán mua hàng và phải trả người bán 

1.1.1. Khái niệm, nội dung mua hàng và phải trả người bán  

1.1.1.1. Khái niệm mua hàng 

         Mua hàng là nghiệp vụ mở đầu cho hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp, đây 

là giai đoạn đầu tiên của quá trình lưu chuyển hàng hoá, là quan hệ trao đổi giữa người 

mua và người bán về trị giá hàng hoá thông qua quan hệ phải trả người bán, là quá trình 

vốn doanh nghiệp chuyển hoá từ hình thái tiền tệ sang hình thái hàng hoá. Doanh nghiệp 

nắm được quyền sở hữu về hàng hoá nhưng mất quyền sở hữu về tiền tệ. Hay nói cách 

khác bên mua phải có trách nhiệm thanh toán tiền mua hàng cho nhà cung cấp và nhận 

hàng theo hợp đồng. 

1.1.1.2. Khái niệm phải trả người bán 

         Phải trả người bán là sự chuyển giao tài sản của bên mua (cá nhân hoặc Công ty, 

tổ chức) cho bên bán, thường được sử dụng khi trao đổi hàng hóa. Tiền là phương tiện 

thực hiện trao đổi hàng hóa, đồng thời là việc kết thúc quá trình trao đổi. 

1.1.2 Nguyên tắc kế toán mua hàng và phải trả người bán 

1.1.2.1. Nguyên tắc kế toán mua hàng  

- Phản ánh trị giá nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ, hàng hoá mua vào, nhập kho 

hoặc đưa vào sử dụng trong kỳ. Áp dụng đối với doanh nghiệp kế toán hàng tồn kho 

theo phương pháp kiểm kê định kỳ. 

- Giá trị nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ, hàng hoá mua vào phải thực hiện theo 

nguyên tắc giá gốc. 

- Trường hợp hạch toán hàng tồn kho theo phương pháp kiểm kê định kỳ, doanh nghiệp 

phải tổ chức kiểm kê hàng tồn kho vào cuối kỳ kế toán để xác định số lượng và giá trị 

của từng nguyên liệu, vật liệu, hàng hoá, sản phẩm, công cụ, dụng cụ tồn kho đến cuối 

kỳ kế toán để xác định giá trị hàng tồn kho xuất vào sử dụng và xuất bán trong kỳ. 

- Phương pháp hạch toán hàng tồn kho theo phương pháp kiểm kê định kỳ: Khi mua 

nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ, hàng hoá, căn cứ vào hoá đơn mua hàng, Hoá 

đơn vận chuyển, phiếu nhập kho, thông báo thuế nhập khẩu phải nộp (hoặc biên lai thu 

thuế nhập khẩu,...) để ghi nhận giá gốc hàng mua vào. Khi xuất sử dụng, hoặc xuất bán 

chỉ ghi một lần vào cuối kỳ kế toán căn cứ vào kết quả kiểm kê. 

- Kế toán phải mở sổ chi tiết để hạch toán giá gốc hàng tồn kho mua vào theo từng thứ 

nguyên liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ, hàng hoá. 

1.1.2.2. Nguyên tắc kế toán phải trả người bán  

- Phản ánh tình hình thanh toán về các khoản nợ phải trả của DN cho người bán vật tư, 

hàng hóa, người cung cấp dịch vụ, người bán TSCĐ, BĐSĐT, các khoản đầu tư tài chính 
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theo hợp đồng kinh tế đã ký kết. Tài khoản này cũng được dùng để phản ánh tình hình 

thanh toán về các khoản nợ phải trả cho người nhận thầu xây lắp chính, phụ. Không 

phản ánh vào tài khoản này các nghiệp vụ mua trả tiền ngay. 

- Nợ phải trả cho người bán, người cung cấp, người nhận thầu xây lắp cần được hạch 

toán chi tiết cho từng đối tượng phải trả. Trong chi tiết từng đối tượng phải trả, tài khoản 

này phản ánh cả số tiền đã ứng trước cho người bán, người cung cấp, người nhận thầu 

xây lắp nhưng chưa nhận được sản phẩm, hàng hoá, dịch vụ, khối lượng xây lắp hoàn 

thành bàn giao. 

- Doanh nghiệp phải theo dõi chi tiết các khoản nợ phải trả cho người bán theo từng loại 

nguyên tệ. 

- Đối với các khoản phải trả bằng ngoại tệ thì thực hiện theo nguyên tắc: 

+ Khi phát sinh các khoản nợ phải trả cho người bán bằng ngoại tệ, kế toán phải quy đổi 

ra đồng Việt nam theo tỷ giá giao dịch thực tế tại thời điểm phát sinh (là tỷ giá bán của 

ngân hàng thương mại nơi thường xuyên có giao dịch). Riêng trường hợp ứng trước cho 

nhà thầu hoặc người bán, khi đủ điều kiện ghi nhận tài sản hoặc chi phí thì áp dụng tỷ 

giá ghi sổ thực tế đích danh đối với số tiền đã ứng trước. 

+ Khi thanh toán nợ phải trả cho người bán bằng ngoại tệ, kế toán phải quy đổi ra đồng 

Việt Nam theo tỷ giá ghi sổ thực tế đích danh cho từng đối tượng chủ nợ (Trường hợp 

chủ nợ có nhiều giao dịch thì tỷ giá thực tế đích danh được xác định trên cơ sở bình quân 

gia quyền di động các giao dịch của chủ nợ đó). Riêng trường hợp phát sinh giao dịch 

ứng trước tiền cho nhà thầu hoặc người bán thì áp dụng tỷ giá giao dịch thực tế (là tỷ 

giá bán của ngân hàng nơi thường xuyên có giao dịch) tại thời điểm ứng trước; 

+ Doanh nghiệp phải đánh giá lại các khoản phải trả cho người bán có gốc ngoại tệ tại 

tất cả các thời điểm lập Báo cáo tài chính theo quy định của pháp luật. Tỷ giá giao dịch 

thực tế khi đánh giá lại khoản phải trả cho người bán là tỷ giá bán ngoại tệ của ngân 

hàng thương mại nơi DN thường xuyên có giao dịch tại thời điểm lập Báo cáo tài chính. 

Các đơn vị trong tập đoàn được áp dụng chung một tỷ giá do Công ty mẹ quy định (phải 

đảm bảo sát với tỷ giá giao dịch thực tế) để đánh giá lại các khoản phải trả cho người 

bán có gốc ngoại tệ phát sinh từ các giao dịch trong nội bộ tập đoàn. 

- Bên giao nhập khẩu ủy thác ghi nhận trên tài khoản này số tiền phải trả người bán về 

hàng nhập khẩu thông qua bên nhận nhập khẩu ủy thác như khoản phải trả người bán 

thông thường.  

- Những vật tư, hàng hóa, dịch vụ đã nhận, nhập kho nhưng đến cuối tháng vẫn chưa có 

hóa đơn thì sử dụng giá tạm tính để ghi sô và phải điều chỉnh về giá thực tế khi nhận 

được hóa đơn hoạc thông báo giá chỉnh thức của người bán. 
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- Khi hạch toán chi tiết các khoản này, kế toán phải hạch toán rõ ràng, rành mạch các 

khoản chiết khẩu thanh toán, chiết khấu thương mại, giảm giá hàng bán của người bán, 

người cung cấp nếu chưa được phản ảnh trong hóa đơn mua hàng. 

1.1.3. Nhiệm vụ của kế toán mua hàng và phải trả người bán 

1.1.3.1. Nhiệm vụ kế toán mua hàng 

- Theo dõi, ghi chép và phản ánh kịp thời, chính xác những chỉ tiêu mua hàng về số 

lượng, chủng loại, quy cách và thời điểm ghi nhận mua hàng 

- Theo dõi, kiểm tra, giám sát việc mua hàng để thực hiện tốt kế hoạch mua hàng theo 

từng nguồn hàng, từng nhà cung cấp, từng đơn đặt hàng với người bán và tình hình 

thanh toán với nhà cung cấp. 

- Cung cấp thông tin kịp thời, chính xác cho lãnh đạo doanh nghiệp để mức dự trữ có 

thể được dự trù và xác định một cách hợp lý nhất. 

1.1.3.2. Nhiệm vụ kế toán phải trả người bán 

- Ghi nhận và theo dõi, phân tích, đánh giá các khoản phải trả cũng như đưa ra những 

phương pháp ý kiến cho các cấp quản lý để từ đó đưa ra những quyết định đúng đắn 

nhất trong suốt quá trình hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty. 

- Đối chiếu và xác nhận, tính toán - ghi chép, phản ánh một cách kịp thời chính xác, 

đầy đủ từng khoản nợ phải trả theo từng đối tượng về số nợ phải trả, nợ đã thu – nợ đã 

trả hay số nợ còn phải thu – phải trả. 

 - Kiểm tra, rà soát giám sát chặt chẽ việc chấp hành các chế độ chuẩn mực và các quy 

định pháp luật về quản lý những khoản nợ phải trả.  

- Tổng hợp cũng như xử lý thanh toán về tình hình công nợ hiện đang trong hạn, đang 

đến hạn, quá hạn hay những công nợ có khả năng khó thu, khó trả,…Để từ đó quản lý 

công nợ được tốt hơn, góp phần cải thiện được tình hình tài chính của Công ty một 

cách hiệu quả và ổn định. 

1.2. Nội dung kế toán mua hàng và phải trả người bán 

1.2.1. Tiếp nhận; Lập chứng từ kế toán 

1.2.1.1 Tiếp nhận  

- Hợp đồng kinh tế (Hợp đồng mua bán hàng hóa) 

- Hóa đơn giá trị gia tăng đầu vào 

- Phiếu xuất kho của bên bán hàng. 

- Biên bản bàn giao hàng hóa. 

- Giấy báo nợ  

1.2.1.2. Lập chứng từ kế toán 

- Bảng kê mua hàng 

- Biên bản kiểm nghiệm vật tư, công cụ, sản phẩm, hàng hóa 

- Phiếu nhập kho vật liệu, hàng hóa 

- Phiếu chi: đối với hóa đơn có tổng giá thanh toán dưới 20 triệu đồng 
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- Ủy nhiệm chi hoặc chứng từ thanh toán không dùng tiền mặt: đối với hóa đơn có tổng 

giá thanh toán từ 20 triệu đồng trở lên 

- Chứng từ thanh toán cho người bán 

1.2.2. Tài khoản kế toán sử dụng 

+ TK 151: Hàng mua đang đi đường  

a. Công dụng: Tài khoản kế toán 151 phản ánh trị giá của các loại hàng hóa, vật tư 

(nguyên liệu, vật liệu; công cụ, dụng cụ; hàng hóa) mua ngoài đã thuộc quyền sở hữu 

của doanh nghiệp còn đang trên đường vận chuyển, ở bến cảng, bến bãi, kho ngoại quan 

hoặc đã về đến doanh nghiệp nhưng đang chờ kiểm nhận nhập kho. 

b. Kết cấu và nội dung: 

Nợ TK151     Có 

-Trị giá hàng hóa, vật tư đã mua đang đi 

đường 

-Kết chuyển trị giá thực tế của hàng vật tư 

mua đang đi đường cuối kỳ (trường hợp 

doanh nghiệp hạch toán hàng tồn kho theo 

phương pháp kiểm kê định kỳ). 

-Trị giá hàng hóa, vật tư đã mua đang đi 

đường đã về nhập kho hoặc đã chuyển 

giao thẳng cho khách hàng 

-Kết chuyển trị giá thực tế của hàng hóa, 

vật tư đã mua đang đi đường đầu kỳ 

(trường hợp doanh nghiệp hạch toán hàng 

tồn kho theo phương pháp kiểm kê định 

kỳ). 

Số dư bên Nợ:Trị giá hàng hóa, vật tư đã 

mua nhưng còn đang đi đường (chưa về 

nhập kho doanh nghiệp) 

 

 

 

+ TK 156: Hàng hóa  

a. Công dụng: Tài khoản này dùng để phản ánh trị giá hiện có và tình hình biến động 

tăng, giảm các loại hàng hóa của doanh nghiệp bao gồm hàng hóa tại các kho hàng, quầy 

hàng, hàng hoá bất động sản.  
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b. Kết cấu và nội dung: 

Nợ TK156      Có 

-Trị giá mua vào của hàng hoá theo hoá 

đơn mua hàng (Bao gồm các loại thuế 

không được hoàn lại); 

– Chi phí thu mua hàng hoá; 

– Trị giá của hàng hoá thuê ngoài gia 

công (Gồm giá mua vào và chi phí gia 

công); 

– Trị giá hàng hoá đã bán bị người mua 

trả lại; 

– Trị giá hàng hoá phát hiện thừa khi 

kiểm kê; 

– Kết chuyển trị giá hàng hoá tồn kho 

cuối kỳ (Trường hợp doanh nghiệp kế 

toán hàng tồn kho theo phương pháp 

kiểm kê định kỳ); 

– Trị giá hàng hoá bất động sản mua vào 

hoặc chuyển từ bất động sản đầu tư. 

 

– Trị giá của hàng hoá xuất kho để bán, 

giao đại lý, giao cho đơn vị phụ thuộc; thuê 

ngoài gia công, hoặc sử dụng cho sản xuất, 

kinh doanh; 

– Chi phí thu mua phân bổ cho hàng hoá 

đã bán trong kỳ; 

– Chiết khấu thương mại hàng mua được 

hưởng; 

– Các khoản giảm giá hàng mua được 

hưởng; 

– Trị giá hàng hoá trả lại cho người bán; 

– Trị giá hàng hoá phát hiện thiếu khi kiểm 

kê; 

– Kết chuyển trị giá hàng hoá tồn kho đầu 

kỳ (Trường hợp doanh nghiệp kế toán hàng 

tồn kho theo phương pháp kiểm kê định 

kỳ); 

– Trị giá hàng hoá bất động sản đã bán 

hoặc chuyển thành bất động sản đầu tư, bất 

động sản chủ sở hữu sử dụng hoặc tài sản 

cố định. 

Số dư bên Nợ: 

– Trị giá mua vào của hàng hoá tồn kho; 

– Chi phí thu mua của hàng hoá tồn kho. 

 

 

 

 

+ TK 611: Mua hàng  

a. Công dụng: Tài khoản này dùng để phản ánh trị giá nguyên liệu, vật liệu, công cụ, 

dụng cụ, hàng hoá mua vào, nhập kho hoặc đưa vào sử dụng trong kỳ. Tài khoản 611 

"Mua hàng" chỉ áp dụng đối với doanh nghiệp kế toán hàng tồn kho theo phương pháp 

kiểm kê định kỳ. 
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b. Kết cấu và nội dung: 

Nợ                                                        TK 611                                                       Có                                           

- Kết chuyển giá gốc hàng hoá, nguyên 

liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ tồn kho 

đầu kỳ (theo kết quả kiểm kê). 

- Giá gốc hàng hoá, nguyên liệu, vật liệu, 

công cụ, dụng cụ, mua vào trong kỳ. 

 

- Kết chuyến giá gốc hàng hoá, nguyên 

liệu, vật liệu, công cụ, dụng cụ tồn kho 

cuối kỳ (theo kết quả kiểm kê). 

- Giá gốc hàng hoá, nguyên liệu, vật liệu, 

công cụ, dụng cụ xuất sử dụng trong kỳ, 

hoặc giá gốc hàng hoá xuất bán (chưa 

được xác định là đã bán trong kỳ). 

- Giá gốc nguyên liệu, vật liệu, công cụ, 

dụng cụ, hàng hoá mua vào trả lại cho 

người bán, hoặc được giảm giá. 

 

Tài khoản 611 không có số dư cuối kỳ. 

 

+ TK 331: Phải trả người bán  

a. Công dụng: Tài khoản này dùng để phản ánh tình hình thanh toán về các khoản nợ 

phải trả của doanh nghiệp cho người bán vật tư, hàng hóa, người cung cấp dịch vụ, người 

bán TSCĐ, các khoản đầu tư tài chính… 

b. Kết cấu và nội dung: 

Nợ                                                        TK 331                                                      Có 

-Số tiền đã thanh toán cho người bán vật 

tư, hàng hóa, người cung cấp dịch vụ, 

người nhận thầu xây lắp; 

-Số tiền đã ứng trước cho người bán, 

người cung cấp, người nhận thầu xây lắp 

nhưng chưa nhận được vật tư, hàng hóa, 

dịch vụ, hoặc khối lượng sản phẩm xây 

lắp hoàn thành bàn giao; 

-Số tiền được người bán đồng ý giảm giá 

hàng hóa hoặc dịch vụ theo hợp đồng; 

-Chiết khấu thanh toán và chiết khấu 

thương mại được người bán đồng ý giảm 

trừ vào khoản nợ phải trả; 

-Giá trị vật tư, hàng hóa thiếu hụt, kém 

chất lượng khi kiểm nhận và trả lại người 

bán. 

-Số tiền phải trả cho người bán vật tư, 

hàng hoá, người cung cấp dịch vụ và 

người nhận thầu xây lắp; 

-Điều chỉnh số chênh lệch giữa giá tạm 

tính và giá thực tế của vật tư, hàng hoá, 

dịch vụ đã nhận, khi có hoá đơn hoặc 

thông báo giá chính thức; 

-Đánh giá lại các khoản phải trả cho người 

bán bằng ngoại tệ (khi tỷ giá ngoại tệ tăng 

so với Đồng Việt Nam). 
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-Đánh giá lại các khoản phải trả cho người 

bán bằng ngoại tệ (khi tỷ giá ngoại tệ giảm 

so với Đồng Việt Nam 

 

Số dư bên Nợ: phản ánh số tiền đã ứng 

trước hoặc số tiền đã thanh toán nhiều hơn 

số phải trả cho người bán theo chi tiết của 

từng đối tượng cụ thể 

 

 

Số dư bên Có: Số tiền còn phải trả cho 

người bán, người cung cấp, người nhận 

thầu xây lắp. 

 

+ TK 111: Tiền mặt  

a. Công dụng: Tài khoản này dùng để phản ánh tình hình thu, chi, tồn tiền mặt tại quỹ 

của doanh nghiệp bao gồm: Tiền Việt Nam, ngoại tệ và vàng tiền tệ. 

b. Kết cấu và nội dung: 

 

Nợ                                                       TK 111                                                Có 

- Các khoản tiền mặt, ngoại tệ, vàng tiền 

tệ nhập quỹ; 

- Số tiền mặt, ngoại tệ, vàng tiền tệ thừa 

ở quỹ phát hiện khi kiểm kê; 

- Chênh lệch tỷ giá hối đoái do đánh giá 

lại số dư ngoại tệ tại thời điểm báo cáo 

(trường hợp tỷ giá ngoại tệ tăng so với 

Đồng Việt Nam); 

- Chênh lệch đánh giá lại vàng tiền tệ 

tăng tại thời điểm báo cáo. 

- Các khoản tiền mặt, ngoại tệ, vàng tiền 

tệ xuất quỹ; 

- Số tiền mặt, ngoại tệ, vàng tiền tệ thiếu 

hụt quỹ phát hiện khi kiểm kê; 

- Chênh lệch tỷ giá hối đoái do đánh giá 

lại số dư ngoại tệ báo cáo (trường hợp tỷ 

giá ngoại tệ giảm so với Đồng Việt 

Nam); 

- Chênh lệch đánh giá lại vàng tiền tệ 

giảm tại thời điểm báo cáo. 

Số dư bên Nợ: 

Các khoản tiền mặt, ngoại tệ, vàng tiền 

tệ còn tồn quỹ tiền mặt tại thời điểm báo 

cáo. 
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 + TK 112: Tiền gửi ngân hàng 

 a. Công dụng: Tài khoản dùng để phản ánh số hiện có và tình hình biến động tăng, 

giảm các khoản tiền gửi không kỳ hạn tại Ngân hàng của doanh nghiệp. 

b. Kết cấu và nội dung: 

 

Nợ                                                       TK 112                                                    Có 

- Các khoản tiền Việt Nam, ngoại tệ, vàng 

tiền tệ gửi vào Ngân hàng; 

- Chênh lệch tỷ giá hối đoái do đánh giá 

lại số dư ngoại tệ tại thời điểm báo cáo 

(trường hợp tỷ giá ngoại tệ tăng so với 

Đồng Việt Nam). 

- Chênh lệch đánh giá lại vàng tiền tệ tăng 

tại thời điểm báo cáo 

 

- Các khoản tiền Việt Nam, ngoại tệ, vàng 

tiền tệ rút ra từ Ngân hàng; 

- Chênh lệch tỷ giá hối đoái do đánh giá 

lại số dư ngoại tệ cuối kỳ (trường hợp tỷ 

giá ngoại tệ giảm so với Đồng Việt Nam). 

- Chênh lệch đánh giá lại vàng tiền tệ 

giảm tại thời điểm báo cáo 

 

Số dư bên Nợ: Số tiền Việt Nam, ngoại tệ, 

vàng tiền tệ hiện còn gửi tại Ngân hàng tại 

thời điểm báo cáo. 

 

 

 

+ TK 133: Thuế GTGT được khấu trừ 

Nợ  TK133      Có 

– Số thuế Giá trị gia tăng đầu vào của 

doanh nghiệp được khấu trừ. 

– Số thuế Giá trị gia tăng đầu vào đã khấu 

trừ; 

– Kết chuyển số thuế Giá trị gia tăng đầu 

vào không được khấu trừ; 

– Thuế Giá trị gia tăng đầu vào của hàng 

hóa mua vào nhưng đã trả lại, được giảm 

giá; 

– Số thuế Giá trị gia tăng đầu vào đã được 

hoàn lại. 

 

Số dư bên Nợ: Số thuế Giá trị gia tăng đầu 

vào còn được khấu trừ, số thuế Giá trị gia 

tăng đầu vào được hoàn lại nhưng Ngân 

sách nhà nước chưa hoàn trả.  
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- Tài khoản kế toán chi tiết: 

+ TK 1561: Giá mua hàng hóa 

+ TK 1562: Chi phí thu mua hàng hóa 

+ TK 331: Phải trả người bán – tài khoản này chi tiết cho từng người bán 

1.2.3. Trình tự kế toán (sơ đồ hạch toán) 

 

Sơ đồ 1.1: Sơ đồ hạch toán mua hàng theo phương pháp kê khai thường xuyên 
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Sơ đồ 1.2: Sơ đồ hạch toán mua hàng theo phương pháp kiểm kê định kỳ 

 

                    Sơ đồ 1.3: Sơ đồ hạch toán phải trả người bán 
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1.2.4. Lập sổ kế toán 

- Sổ kế toán chi tiết 

+ Sổ chi tiết thanh toán với người bán 

+ Sổ chi tiết hàng hóa 

- Sổ kế toán tổng hợp: liệt kê theo 4 hình thức kế toán  

+ Hình thức nhật kí chung: 

• Sổ nhật kí chung 

• Sổ nhật kí mua hàng 

• Sổ cái TK 331, TK 156, TK 611 

+ Hình thức chứng từ ghi sổ 

• Sổ đăng kí chứng từ ghi sổ 

• Sổ cái TK 331, TK 156, TK 611 

+ Hình thức nhật kí sổ cái 

• Sổ nhật ký sổ cái 

+ Hình thức nhật ký chứng từ 

• Nhật kí chứng từ  

• Bảng kê số 8 

• Sổ cái TK 331, TK 156, TK 611 

+ Hình thức kế toán trên máy vi tính 

 Phần mềm kế toán FAST, MISA, … 
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CHƯƠNG II: TÌNH HÌNH THỰC TẾ VỀ KẾ TOÁN MUA HÀNG VÀ 

PHẢI TRẢ NGƯỜI BÁN TẠI CÔNG TY TNHH MTV 

QUÝ DANH NGHĨA 

2.1. Tổng quan về Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

2.1.1. Thông tin chung 

2.1.1.1. Quá trình thành lập Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

- Công ty Quý Danh Nghĩa được thành lập vào ngày 30 tháng 10 năm 2015, là một trong 

những đơn vị uy tín hàng đầu tại Đà Nẵng và khu vực miền Trung trong lĩnh vực sản 

xuất và thi công nội thất – cửa – kính. Với nhà xưởng có diện tích hơn 400m², được 

trang bị máy móc hiện đại, cùng hệ thống xe tải chủ động trong khâu vận chuyển, Công 

ty luôn đảm bảo tiến độ, chất lượng và sự linh hoạt trong mọi dự án. Không ngừng đầu 

tư đổi mới công nghệ và nâng cao tay nghề, Quý Danh Nghĩa đã khẳng định vị thế của 

mình thông qua chất lượng sản phẩm vượt trội và dịch vụ chăm sóc khách hàng tận tâm, 

được đông đảo khách hàng tại Đà Nẵng và các tỉnh miền Trung tin tưởng lựa chọn. Công 

ty chuyên sản xuất và thi công nội thất gỗ công nghiệp (tủ bếp, tủ quần áo, giường,…), 

cửa nhôm Xingfa, cửa nhựa lõi thép, lan can kính, cầu thang kính, phòng tắm kính và 

mặt dựng kính cho các công trình như chung cư, biệt thự, khách sạn, bệnh viện và nhà 

ở dân dụng, mang đến những giải pháp thẩm mỹ và bền vững cho mọi không gian sống. 

- Tên giao dịch đối nội: CÔNG TY TNHH MTV QUÝ DANH NGHĨA 

- Tên giao dịch đối ngoại: QUY DANH NGHIA COMPANY LIMITED 

- Địa chỉ Công ty: Lô 310-B2-10, KGĐ CBCS Lữ đoàn 532, Phường Hòa Khánh, TP 

Đà Nẵng, Việt Nam 

- MST doanh nghiệp: 0401703715 

- Tổng số năm kinh nghiệm trong lĩnh vực kinh doanh nội thất là 10 năm  

- Người đại diện: PHẠM THỊ PHỨC  

- Điện thoại: 0905857773 

- Email: quydanhnghia@gmail.com 

2.1.1.2. Chức năng và nhiệm vụ của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

 a. Chức năng  

- Công ty Quý Danh Nghĩa được thành lập nhằm đáp ứng nhu cầu ngày càng cao của thị 

trường trong lĩnh vực sản xuất, thi công và cung cấp các sản phẩm nội thất, cửa và kính 

cho các công trình dân dụng và công nghiệp. Công ty chuyên thiết kế, sản xuất và lắp 

đặt các hạng mục như nội thất gỗ công nghiệp, cửa nhôm Xingfa, cửa nhựa lõi thép, lan 

can – cầu thang – phòng tắm kính và mặt dựng kính. Với đội ngũ kỹ thuật lành nghề, 

thiết bị hiện đại và quy trình làm việc chuyên nghiệp, Quý Danh Nghĩa mang đến cho 
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khách hàng tại Đà Nẵng và khu vực miền Trung những sản phẩm chất lượng cao, thẩm 

mỹ và bền vững. 

 b. Nhiệm vụ 

- Chủ động lập kế hoạch cân đối giữa cung và cầu về xăng dầu cũng như các sản phẩm 

liên quan trên địa bàn các tỉnh miền Trung và Tây Nguyên.  

- Chủ động lập kế hoạch sản xuất – kinh doanh phù hợp với nhu cầu thị trường, cân đối 

giữa cung và cầu trong lĩnh vực nội thất, cửa và kính tại Đà Nẵng và các tỉnh miền 

Trung. 

- Thường xuyên cập nhật xu hướng thiết kế và vật liệu mới, nắm bắt biến động thị trường 

để điều chỉnh chiến lược kinh doanh kịp thời; quản lý chặt chẽ chất lượng sản phẩm và 

dịch vụ, triển khai các chương trình quảng bá, khuyến mãi nhằm mở rộng quy mô hoạt 

động và khẳng định vị thế thương hiệu Quý Danh Nghĩa trên thị trường. 

- Không ngừng nâng cao trình độ đội ngũ nhân sự, tổ chức đào tạo kỹ thuật và tay nghề 

cho công nhân viên, đảm bảo chế độ tiền lương, phúc lợi và đời sống ổn định cho người 

lao động. 

- Tuân thủ nghiêm các quy định về an toàn lao động, vệ sinh công nghiệp và bảo vệ môi 

trường, góp phần xây dựng môi trường làm việc an toàn, xanh – sạch – đẹp. 

- Thực hiện đầy đủ nghĩa vụ tài chính với Nhà nước, hạch toán kế toán minh bạch, đúng 

quy định và đảm bảo quản lý tài chính hiệu quả. 

- Giữ vững cam kết với khách hàng, cung cấp sản phẩm chất lượng cao, dịch vụ uy tín; 

giải quyết hài hòa các mối quan hệ lợi ích với đối tác theo nguyên tắc hợp tác – cùng 

phát triển. 

- Bảo toàn và phát triển nguồn vốn, không ngừng mở rộng quy mô sản xuất – kinh doanh, 

hướng tới sự phát triển bền vững và lâu dài của Công ty. 
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2.1.2. Cơ cấu tổ chức bộ máy quản lý, bộ máy kế toán và hình thức kế toán 

2.1.2.1. Tổ chức bộ máy quản lý 

 a. Sơ đồ 

Sơ đồ 2.1: Sơ đồ bộ máy quản lý của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

 

                                 

                                        

b. Nhiệm vụ của từng bộ phận 

- Giám đốc: Là người đứng đầu Công ty, chịu trách nhiệm cao nhất về mọi hoạt động 

sản xuất – kinh doanh, tài chính và nhân sự. Giám đốc định hướng chiến lược phát triển, 

quản lý và điều hành các phòng ban, đảm bảo hoạt động hiệu quả, đúng quy định pháp 

luật và mang lại lợi ích cho doanh nghiệp. 

- Phòng Hành chính – Kế toán: Quản lý công tác hành chính, nhân sự, tiền lương và các 

chế độ cho người lao động. Thực hiện hạch toán kế toán, quản lý thu chi, báo cáo tài 

chính và đảm bảo tuân thủ quy định của Nhà nước. 

- Phòng Kinh doanh: Lập kế hoạch kinh doanh, tìm kiếm và mở rộng thị trường, ký kết 

hợp đồng, chăm sóc khách hàng và phát triển thương hiệu Công ty. 

- Phòng Kỹ thuật: Thực hiện thiết kế, bóc tách bản vẽ, lập dự toán, giám sát kỹ thuật và 

kiểm soát chất lượng sản phẩm, công trình.- Xưởng Sản xuất: Tổ chức sản xuất, gia 
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công, lắp ráp sản phẩm theo đúng thiết kế và yêu cầu kỹ thuật, đảm bảo tiến độ, chất 

lượng và an toàn lao động. 

 -  Đội Thi công – Lắp đặt: Thực hiện thi công, lắp đặt tại công trình, đảm bảo đúng kỹ 

thuật, tiến độ và yêu cầu thẩm mỹ, đồng thời nghiệm thu và bàn giao cho khách hàng 

2.1.2.2. Tổ chức bộ máy kế toán 

 a. Sơ đồ 

 

 

Sơ đồ 2.2: Sơ đồ bộ máy kế toán của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

 

                   

 b. Nhiệm vụ của từng bộ phận kế toán liên quan 

- Kế toán trưởng là người phụ trách chung toàn bộ hoạt động kế toán của Công ty, có 

nhiệm vụ tổ chức, điều hành và kiểm tra việc ghi chép sổ sách, lập báo cáo tài chính và 

báo cáo thuế định kỳ. Đồng thời, Kế toán trưởng còn tham mưu cho Giám đốc trong 

công tác quản lý tài chính, kiểm soát chi phí và đánh giá hiệu quả thi công, sản xuất. 

- Kế toán viên chịu trách nhiệm thực hiện các nghiệp vụ kế toán cụ thể như ghi chép, 

phản ánh tình hình mua vật tư, xuất – nhập kho, tiền lương, công nợ và chi phí từng 

công trình. Ngoài ra, Kế toán viên còn hỗ trợ Kế toán trưởng trong việc lập báo cáo và 

đối chiếu số liệu kế toán. 

- Thủ quỹ là người trực tiếp quản lý và bảo quản quỹ tiền mặt của Công ty, thực hiện 

các nghiệp vụ thu – chi theo đúng chứng từ hợp lệ, ghi chép sổ quỹ hàng ngày và thường 

xuyên đối chiếu với kế toán viên để đảm bảo số liệu chính xác. 

2.1.2.3. Hình thức kế toán tại đơn vị 

 a. Sơ đồ hình thức kế toán 

- Doanh nghiệp sử dụng phần mềm kế toán Vietda 

- Kế toán trên máy vi tính và in sổ kế toán theo hình thức nhật ký chung 
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              Sơ đồ 2.3: Sơ đồ hạch toán phần mềm kế toán tại Công ty 

        Ghi chú:       Nhập số liệu hàng ngày 

                   In sổ, báo cáo cuối tháng, cuối năm 

                                      Đối chiếu, ghi sổ 

 

 

 

Giao diện kế toán trên phần mềm Việt Đà 

-Sổ chi tiết TK154, 331. 

-Bảng tổng hợp TK 

331. 

-Sổ chi tiết theo từng đối 

tượng, người bán. 

-Nhật ký chung. 

-Sổ cái TK154,331,112 
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b. Trình tự ghi sổ 

- Hàng ngày, kế toán căn cứ vào chứng từ kế toán hoặc Bảng tổng hợp chứng từ kế toán 

cùng loại đã được kiểm tra, được dùng làm căn cứ ghi sổ, xác định tài khoản ghi Nợ, tài 

khoản ghi Có để nhập dữ liệu vào máy vi tính theo các bảng, biểu được thiết kế sẵn trên 

phần mềm kế toán. 

- Theo quy định của phần mềm kế toán, các thông tin được tự động nhập vào sổ kế toán 

tổng hợp và các sổ, thẻ kế toán chi tiết liên quan. 

- Cuối tháng, kế toán thực hiện các thao tác khóa sổ và lập BCTC. Việc đối chiếu giữa 

số liệu tổng hợp và số liệu chi tiết được thực hiện tự động và luôn đảm bảo chính xác, 

trung thực các thông tin đã được nhập trong kỳ. Người làm kế toán có thể kiểm tra, đối 

chiếu số liệu giữa sổ kể toán và BCTC sau khi đã in ra giấy. 

- Thực hiện các thao tác in BCTC theo quy định.  

- Cuối tháng, cuối năm sổ kế toán tổng hợp và sổ kế toán chi tiết được in ra giấy, đóng 

thành quyển và thực hiện các thủ tục pháp lý theo quy định về sổ kế toán ghi bằng tay. 

2.1.3. Lĩnh vực hoạt động 

- Sản xuất sản phẩm từ plastic 

- Gia công cơ khí; xử lý và tráng phủ kim loại 

-  Xây dựng nhà các loại 

- Xây dựng công trình kỹ thuật dân dụng khác 

- Phá dỡ 

- Chuẩn bị mặt bằng 

- Lắp đặt hệ thống điện 

- Lắp đặt hệ thống cấp, thoát nước, lò sưởi và điều hoà không khí 

Lắp đặt hệ thống xây dựng khác  

- Hoàn thiện công trình xây dựng 

- Bán buôn đồ dùng khác cho gia đình 

- Bán buôn máy móc, thiết bị và phụ tùng máy khác 

- Bán buôn kim loại và quặng kim loại 

- Bán buôn vật liệu, thiết bị lắp đặt khác trong xây dựng 
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- Bán lẻ đồ ngũ kim, sơn, kính và thiết bị lắp đặt khác trong xây dựng trong các cửa hàng 

chuyên doanh 

- Bán lẻ thảm, đệm, chăn, màn, rèm, vật liệu phủ tường và sàn trong các cửa hàng chuyên 

doanh 

- Bán lẻ đồ điện gia dụng, giường, tủ, bàn, ghế và đồ nội thất tương tự, đèn và bộ đèn điện, 

đồ dùng gia đình khác chưa được phân vào đâu trong các cửa hàng chuyên doanh 

- Hoạt động kiến trúc và tư vấn kỹ thuật có liên quan 

- Cho thuê máy móc, thiết bị và đồ dùng hữu hình khác 
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https://masothue.com/tra-cuu-ma-so-thue-theo-nganh-nghe/hoat-dong-kien-truc-va-tu-van-ky-thuat-co-lien-quan-7110
https://masothue.com/tra-cuu-ma-so-thue-theo-nganh-nghe/cho-thue-may-moc-thiet-bi-va-do-dung-huu-hinh-khac-7730
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2.1.4. Kết quả hoạt động sản xuất, kinh doanh (Báo cáo kết quả kinh doanh năm 

gần nhất) 

 

Bảng 2.1: Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh năm 2024 của  

Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

2.2. Thực trạng kế toán mua hàng và phải trả người bán tại Công ty TNHH MTV 

Quý Danh Nghĩa 

2.2.1. Quy trình kế toán mua hàng và phải trả người bán của Công ty TNHH MTV 

Quý Danh Nghĩa 
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Sơ đồ 2.4: Quy trình hạch toán mua hàng và Phải trả người bán 

của Công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa 

2.2.2 Thực trạng kế toán mua hàng và phải trả người bán tại Công ty TNHH MTV 

Quý Danh Nghĩa 

 2.2.2.1. Tiếp nhận, lập chứng từ kế toán 

a. Nghiệp vụ mua hàng và chưa thanh toán cho người bán 

Ngày 08/11/2024 Công ty cổ phần An Phát Panel có bán cho Công ty TNHH MTV Quý 

Danh Nghĩa một lô hàng giá chưa thuế 116.200.000 VND thuế GTGT 8% là 9.296.000 

VND. Doanh nghiệp chưa thanh toán tiền cho người bán. 

+Từ nghiệp vụ này kế toán tiếp nhận hóa đơn GTGT số 243 

    Bảng 2.2: Hóa đơn GTGT số 243 

        

 

 

-Hóa đơn giá 

trị gia tăng 

-Các chứng 

từ thanh toán 

(phiếu chi, ủy 

nhiệm chi)  

 

Phần mềm 

Việt Đà  

 

-Sổ chi tiết TK 154,331. 

-Sổ chi tiết theo từng đối 

tượng, người bán. 

-Bảng tổng hợp TK 331. 

-Nhật ký chung. 

-Sổ cái TK 154,331, 

111,112 

 

Nhập liệu  Kết xuất  

uất  
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       b. Nghiệp vụ thanh toán bằng tiền gửi ngân hàng 

 Doanh nghiệp đã thanh toán nợ hóa đơn GTGT số 243 bằng hình thức chuyển khoản 

(đã nhận giấy báo nợ) thành nhiều đợt lý do doanh nghiệp chưa cân đối được nguồn tiền 

tại thời điểm thanh toán, nên cần chia thành nhiều đợt để đảm bảo duy trì dòng tiền cho 

hoạt động sản xuất – kinh doanh. 

 

Bảng 2.3: Giấy báo nợ 

      c.Nghiệp vụ mua hàng thanh toán tiền hàng bằng tiền mặt  

Ngày 09/11/2024 Công ty TNHH MTV Xây dựng C.N.M bán cho Công ty TNHH MTV 

Quý Danh Nghĩa 685 tuýp keo dán công nghiệp A500 màu trắng, đơn giá 20.000 

VND/tuýp. Tổng giá trị hàng hóa chưa thuế là 13.700.000 VND, thuế GTGT 10% là 

1.370.000 VND, tổng cộng thanh toán là 15.070.000 VND (Mười lăm triệu không trăm 

bảy mươi nghìn đồng chẵn). Doanh nghiệp  thanh toán tiền mặt 
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+ Từ nghiệp vụ này kế toán tiếp nhận hóa đơn GTGT số 60 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 Bảng 2.4:  Hóa đơn GTGT số 60 

+ Căn cứ vào hóa đơn GTGT số 60 kế toán tiến hành lập phiếu chi số CM003/11 

 

 Bảng 2.5: Phiếu chi  CM003/11 

2.2.2.2 Tài khoản kế toán sử dụng 

- Tài khoản tổng hợp  

+ TK 112: Tiền gửi ngân hàng 
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+ TK 331: Phải trả người bán 

+ TK 111: Tiền mặt 

+TK 154: Chi phí sản xuất kinh doanh dở dang 

- Tài khoản kế toán chi tiết:  

+ TK 11212 : Tiền gửi ngân hàng tại ngân hàng Công Thương Đà Nẵng  

+ TK 1111: Tiền Việt Nam 

+ TK 331: Phải trả người bán – tài khoản này chi tiết cho từng đối tượng người bán 

+TK 1541: Chi phí nguyên vật liệu trực tiếp 

2.2.2.3  Lập sổ kế toán 

- Xác định sổ kế toán sử dụng: 

+ Sổ kế toán chi tiết: 

 Sổ chi tiết thanh toán với người bán 

 Sổ chi tiết chi phí sản xuất kinh doanh dở dang 

+ Sổ kế toán tổng hợp: 

 Sổ nhật kí chung 

 Sổ cái TK 154, TK 331 

- Trình tự ghi sổ 

+Hàng ngày, kế toán căn cứ vào chứng từ kế toán hoặc bảng tổng hợp chứng từ kế 

toán cùng loại đã được kiểm tra, được dùng làm căn cứ ghi sổ, xác định tài khoản ghi 

Nợ, tài khoản ghi Có để nhập dữ liệu vào máy vi tính theo các bảng, biểu được thiết kế 

sẵn trên phần mềm kế toán. 

 + Theo quy trình của phần mềm kế toán, các thông tin được tự động nhập vào sổ kế 

toán tổng hợp (Sổ Nhật ký chung, Sổ cái) và các sổ, thẻ kế toán chi tiết liên quan. 

+ Cuối kỳ, kế toán thực hiện các thao tác khóa sổ và lập báo cáo tài chính. Việc đối 

chiếu giữa số liệu tổng hợp với số liệu chi tiết được thực hiện tự động và luôn đảm bảo 

chính xác, trung thực theo thông tin đã được nhập trong kỳ. Người làm kế toán có thể 

kiểm tra, đối chiếu số liệu giữa sổ kế toán với báo cáo tài chính khi đã in ra giấy. Cuối 

tháng, cuối năm sổ kế toán tổng hợp, sổ kế toán chi tiết được in ra giấy, đóng thành 

quyển và thực hiện các thủ tục pháp lý theo quy định về sổ kế toán ghi bằng tay. 
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     Bảng 2.6: Sổ nhật kí chung 
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Bảng 2.7:  Sổ cái TK 154 
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      Bảng 2.8:  Sổ cái TK 331 
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Bảng 2.9:  Sổ cái TK 112 
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Bảng 2.10: Sổ chi tiết TK 154 
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   Bảng 2.11:  Sổ chi tiết TK 331 
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Bảng 2.12:  Bảng tổng hợp TK 331 
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2.3. Nhận xét 

2.3.1. Về chấp hành chế độ, chính sách kế toán 

- Hệ thống sổ sách sử dụng ghi chép hợp lý, đảm bảo đúng và đầy đủ theo quy định của 

Nhà nước.  

- Đáp ứng được yêu cầu về thông tin của lãnh đạo nhờ có hệ thống sổ sách ghi chép rất 

chi tiết về từng loại hình, mặt hàng kinh doanh trong Công ty. 

- Công ty sử dụng đầy đủ, chính xác các tài khoản và chứng từ theo đúng chế độ kế toán 

doanh nghiệp vừa và nhỏ (Thông tư số 133/2016/TT-BTC ngày 26/8/2016). Các chứng 

từ kế toán được lập rõ ràng, chính xác và kịp thời theo đúng quy định. 

- Công ty đã chấp hành chế độ chính sách kế toán theo đúng quy định của nhà nước, 

cũng như đã thực hiện việc lưu trữ các tài liệu kế toán một cách khoa học, gọn 

gàng,  đúng thời hạn quy định về việc lưu trữ. 

- Hệ thống tài khoản thống nhất và hệ thống chứng từ kế toán dùng để phản ánh các 

nghiệp vụ kinh tế liên quan đến các nghiệp vụ mua hàng được sử dụng đúng chế độ kế 

toán tạo điều kiện hạch toán chính xác, đầy đủ, kịp thời quá trình mua hàng. 

2.3.2. Về phân công nhiệm vụ  

- Công ty có đội ngũ nhân viên kế toán có trình độ chuyên môn cao, nhiều năm kinh 

nghiệm trong nghề, thành thạo công việc và có tinh thần trách nhiệm cao. 

- Nhìn chung tổ chức cơ cấu bộ phận kế toán của Công ty phù hợp với tình hình kế toán 

thực tế tại Công ty. Kế toán trưởng phân công nhiệm vụ rõ ràng, phù hợp. 

2.3.3. Về ứng dụng công nghiệp thông tin trong công tác kế toán 

- Công ty đã ứng dụng phần mềm kế toán Vietda, hàng ngày kế toán sẽ tiến hành nhập 

liệu vào phần mềm và sau đó phần mềm sẽ tự động cập nhật vào các sổ kế toán, từ đó 

giúp cho việc hạch toán và thực hiện đối chiếu sổ sách được thuận lợi hơn. 
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CHƯƠNG III: BÀI HỌC KINH NGHIỆM VỀ KẾ TOÁN MUA HÀNG VÀ 

PHẢI TRẢ NGƯỜI BÁN TẠI CÔNG TY TNHH QUÝ DANH NGHĨA 

3.1. Những điểm giống và khác nhau giữa lý thuyết và thực tiễn về kế toán mua 

hàng và phải trả người bán 

3.1.1. Những điểm giống nhau 

    Trong quá trình thực tập tại Công ty TNHH Quý Danh Nghĩa, em nhận thấy rằng 

Công ty giữa lý thuyết và thực tiễn về kế toán mua hàng và phải trả người bán không có 

nhiều sự khác biệt. Về cơ bản kế toán đã tiến hành lập chứng từ, sử dụng các tài khoản, 

nhập liệu và đối chiếu sổ sách trong các nghiệp vụ mua hàng và phải trả người bán đúng 

như quy trình. 

3.1.2. Những điểm khác nhau 

    Khi học lý thuyết phải áp dụng rất nhiều công thức tính toán nhưng trong thực tế, 

dưới sự hỗ trợ của phần mềm kế toán thì chỉ việc nhập liệu vào và phần mềm sẽ tự động 

cập nhật lên các sổ kế toán theo như khai báo chương trình. 

3.2. Bài học kinh nghiệm của bản thân khi thực hiện kế toán mua hàng và phải trả 

người bán tại Công ty TNHH Quý Danh Nghĩa 

3.2.1. Về kiến thức 

- Trong quá trình thực tập tại Công ty TNHH Quý Danh Nghĩa, không chỉ vận dụng 

được những kiến thức đã học mà em còn được trau dồi, học hỏi thêm nhiều kiến thức 

thực tiễn hơn nữa về nghề kế toán, cụ thể là chuyên đề “ Kế toán mua hàng và phải trả 

người bán” mà em đang nghiên cứu. Từ đó em nhận ra rằng, lý thuyết luôn đi đôi với 

thực hành, để có thể trở thành một nhân viên kế toán giỏi, em không chỉ cần nắm chắc 

những kiến thức đã học mà còn phải áp dụng nó một cách linh hoạt vào thực tế. 

3.2.2. Về kỹ năng 

- Khi thực hiện kế toán mua hàng và phải trả người bán tại Công ty TNHH Quý Danh 

Nghĩa, em nhận thấy rằng bản thân cần trau dồi hơn nữa những kĩ năng như làm việc 

nhóm, sử dụng thành thạo các công cụ Excel, phần mềm kế toán… để từ đó giúp công 

việc được thuận lợi, suôn sẻ hơn. 

3.2.3. Về thái độ 

- Để trở thành một nhân viên kế toán giỏi, bên cạnh những kĩ năng và kiến thức cần thiết 

thì thái độ cũng là một yếu tố vô cùng quan trọng. Em cần rèn luyện, trau dồi thái độ 

cẩn trọng, tỉ mỉ, trung thực, khách quan. 

3.3. Đề xuất, kiến nghị với nhà trường khi tổ chức giảng dạy 

- Qua ba năm học tập và rèn luyện tại trường Cao đẳng Thương Mại, với sự chỉ bảo và 

giảng dạy nhiệt tình của quý thầy cô, em được tiếp thu những kiến thức và kỹ năng cần 

thiết. Tuy nhiên, vẫn còn một số tồn tại mà em xin phép được góp ý kiến với nhà trường 

để mong rằng sau này trường sẽ cho sinh viên có một môi trường học tập tốt hơn. 
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+ Về cơ sở vật chất: trang thiết bị trong phòng máy tính nên được nâng cấp sửa chữa vì 

máy rất hay gặp lỗi và điều đó khiến chúng em gặp trở ngại trong lúc thực hành. 

+ Nhà trường nên tổ chức nhiều các buổi giao lưu với doanh nghiệp để giúp sinh viên 

có những kiến thức và kĩ năng thực tiễn. 

 Đà Nẵng, ngày … tháng 12 năm 2025 

Giảng viên hướng dẫn Sinh viên 

 

 

 

Th.S Nguyễn Như Nguyệt Nguyễn Thị Thanh Tịnh 
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TÀI LIỆU THAM KHẢO 

- Giáo trình kế toán doanh nghiệp 1, 2 và 3 khoa Kế Toán – Tài Chính, trường Cao đẳng 

Thương Mại biên soạn.  

- Thông Tư, Quyết Định của Bộ Tài Chính về chế độ kế toán hiện hàng. 

- Hệ thống chuẩn mực kế toán Việt Nam. 

- Các tài liệu kế toán của công ty TNHH MTV Quý Danh Nghĩa cung cấp. 

- Các thông tin về kế toán trên các trang web internet. 
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